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Sammanfattning 

Studien undersöker hur redovisningsval av forskning och utveckling (FoU) påverkas av 
konjunkturcykler, samt hur denna förändring kommuniceras, i svenska börsnoterade 
innovationsbolag. Bakgrunden utgår från att redovisning av FoU enligt IAS 38 innebär 
betydande bedömningsutrymme vilket kan möjliggöra strategiska redovisningsval och 
påverka hur företag uppfattas av externa intressenter. Tidigare forskning visar att både 
resultatplanering och FoU-investeringar påverkas av konjunkturläget, men det saknas 
studier som analyserar hur dessa samverkar i praktiken. Studiens syftar därför till att 
analysera både förändringar i redovisningsval av FoU över konjunkturcykler samt hur 
dessa förändringar kommuniceras och motiveras. Referensramen bygger på Positive 
Accounting Theory, disclosure-teorin samt earnings management, vilka tillsammans 
används för att förstå både incitament bakom redovisningsval och hur dessa 
kommuniceras. Dessa teorier kopplas samman i en analysmodell som är till grund för 
studiens empiriska analys. Studien tillämpar en longitudinell forskningsdesign med 
metodtriangulering, där kvantitativ analys används för att identifiera förändringar i 
redovisningsval utifrån konjunkturen och kvalitativ innehållsanalys för att undersöka 
kommunikationen i årsredovisningar. Datainsamlingen baseras på sex svenska 
börsnoterade innovationsföretag under perioden 2018–2025. Empirin visar att det 
förekommer variationer i redovisningsval av FoU mellan konjunkturfaserna, vilket 
indikerar att redovisningen kan påverkas av förändrade ekonomiska förutsättningar. 
Analysen visar att företag i varierande grad kommunicerar och motiverar dessa 
förändringar där kommunikation kan anpassas efter konjunkturen. Slutsatsen är att 
redovisningsval av FoU inte enbart speglar underliggande ekonomiska förhållanden som 
konjunkturfas, utan även kan påverkas av strategiska incitament och 
kommunikationsstrategier. Studien bidrar därmed till en ökad förståelse för samspelet 
mellan redovisningsval, konjunktur och företagets kommunikation samt identifiering av 
behov av vidare forskning inom detta.  

Nyckelord: forskning och utveckling, hög och lågkonjunktur, redovisningsval, IAS 38 
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Abstract 

This study examines how accounting choices related to research and development (R&D) 
are influenced by buisnesscycles in Swedish listed innovation companies. The study is 
based on the premise that accounting for R&D under IAS 38 involves significant 
managerial discretion, which may enable strategic accounting choices and influence how 
companies are perceived by external stakeholders. Previous research shows that both 
earnings management and R&D investments are affected by the economic environment, 
however there is a lack of studies examining how these phenomena interact in practice. 
The purpose of this study is therefore to analyze both changes in R&D accounting choices 
over a business cycle and how these changes are communicated and justified. The 
framework is based on Positive Accounting Theory, disclosure theory, and theories of 
earnings management, which together are used to understand both the incentives behind 
accounting choices and how these are communicated. These theories are integrated into 
an analytical model that forms the basis for the empirical analysis. The study applies a 
longitudinal research design using methodological triangulation where quantitative and 
qualitative content analysis is used to examine communication in annual reports. The 
data collection is based on six Swedish listed innovation companies over the period 
2018–2025. The results indicate that variations in R&D accounting choices occur across 
different phases of the business cycle suggesting that accounting practices may be 
influenced by changing economic conditions, Furthermore the analysis shows that 
companies vary in communication often adapting to the economic environment. The 
study concludes that R&D accounting choices do not solely reflect underlying economic 
conditions but may also be influenced by strategic incentives and communication 
strategies. The study therefore contributes to a deeper understanding of the relationship 
between accounting choices, business cycles and corporate communication and 
highlights the need for further research in this area.  

Keyword: research and development, economic booms and recessions, accounting 
choices, IAS 38 
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Förkortningar 
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IASB: International Accounting Standard Board 

IAS: International Accounting Standard 
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1 Inledning 

I detta kapitel presenteras studiens bakgrund och problemdiskussion. Inledningsvis 
redogörs för problembakgrunden, följt av en problemdiskussion som leder till studiens 
frågeställningar, syfte och avgränsningar.  

1.1 Problembakgrund 

De senaste åren har världsekonomin påverkats av pandemier, inflation och geopolitisk 
oro.  Detta påverkar därmed företagens framtidssyn och känsla av osäkerhet, vilket kan 
ha en inverkan på bedömningar i redovisningen. Konjunkturen och det ekonomiska läget 
har en genomgripande påverkan på den osäkerhet som företag upplever, vilket i sin tur 
styr beteende och beslutsprocesser (Bachmann et al., 2013). I denna studie avses 
konjunkturcykler variationer i den ekonomiska aktiviteten mellan hög och 
lågkonjunktur på ett nationellt plan där huvudindikatorn är bruttonationalprodukt 
(BNP). BNP-växten har varierat kraftigt under perioden 2018–2025, vilket indikerar på 
tydliga förändringar i konjunkturen. (Konjunkturinstitutet, u.å-b).  

Enligt EU:s lagstiftning ska börsnoterade bolag upprätta sin redovisning enligt 
International Financial Reporting Standard (IFRS), vilket skapar en rättvisande och 
jämförbar finansiell rapportering (European Commission, 2025). IFRS är ett 
internationellt ramverk av redovisningsstandarder som utfärdats av International 
Accounting Standard Board (IASB) och syftar till att öka transparensen och 
jämförbarheten mellan företag (Ismail, 2018). IFRS ger möjligheter för 
företagsledningens att göra egna bedömningar baserat på deras kunskap. Enligt IAS 38 
ska utgifter för forskning alltid kostnadsföras, medan utvecklingskostnader kan 
aktiveras som en immateriell tillgång om kriterier såsom teknisk genomförbarhet och 
sannolika framtida ekonomiska fördelar uppfylls (IFRS Foundation, 2025). Alltså är FoU 
en post i balansräkning där vissa kostnader kan aktiveras som en tillgång. 

IAS 38:s krav på obligatoriska upplysningar och "disclosure" för immateriella tillgångar 
bidrar till att minska informationsasymmetrin mellan företaget och externa aktörer. 
Ökad informations transparens är direkt kopplat till högre värderelevans för bolaget 
(Andre et al., 2018). Redovisningen av FoU bygger på framåtblickande bedömningar, 
vilket skapar utrymme för variation i redovisningsval. Samtidigt innebär det 
bedömningsutrymme att företag har möjlighet att påverka hur FoU redovisas. 
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IFRS regler om FoU kostnader kan utnyttjas genom att aktivera kostnaderna som en 
tillgång, men senare göra nedskrivningar på denna post. Nedskrivningar ger 
informationen till marknaden att de ursprungliga uppskattningarna visar sig vara 
felaktiga. Vilket indikerar att de initiala redovisningsvalen för FoU varit mindre 
försiktiga vilket i sin tur påverkar externa aktörers förtroende. Detta 
bedömningsutrymme kan leda till att kostnader aktiveras trots osäkerheter kring 
sannolikhet för framtida ekonomiska fördelar, vilket medför att resultat kan planeras 
(Yang, 2019). 

Den subjektiva bedömningen som görs kring FoU-investeringar påverkar inte enbart 
företagets resultat, utan också marknadens och intressenters uppfattning kring 
företagets värde och innovationskapacitet. Beslutet för redovisning av FoU kan variera 
beroende på ledningens förväntningar om framtida resultat men även osäkerheten kring 
investeringens utfall, vilket öppnar upp för strategiskt fattade redovisningsbeslut. Det 
visar på att redovisningsval inom FoU snarare kan ses som strategiska beslut än rent 
mekaniska, alltså att bolagen använder kapitalisering av FoU som ett verktyg för 
resultatplanering (Markarian et al., 2008; Healy & Wahlen, 1999). Markarian et al 
(2008) konstaterar att ledningen kan aktivera större delar av FoU kostnaderna under 
perioder med sämre resultat för att sedan kostnadsföra mer när resultatet är starkt, vilket 
i sin tur gör att resultatet framstår som mer stabilt över tid. Vilket gör att posten är 
särskilt relevant att studera i relation till konjunkturförändringar då redovisningen 
bygger på framtidsbedömningar, detta indikerar att ekonomiska förändringar kan 
påverka hur dessa bedömningar görs. 

Filip & Raffournier (2014) visar att resultatplanering varierar med det ekonomiska läget. 
Företag är generellt mer benägna att använda resultatplanering under perioder med 
ekonomisk stabilitet och högkonjunktur, medan redovisningen tenderar att bli mer 
försiktig under kriser. Vilket beror bland annat på att marknaden är förberedd och mer 
accepterande gentemot lägre resultat från företag under perioder med ett försämrat 
ekonomiskt läge. Detta tyder på att företags incitament att påverka resultat inte är 
konstanta över tid utan påverkas av det ekonomiska läget. 

Detta är särskilt relevant ur ett praktiskt perspektiv eftersom investerare och andra 
externa intressenter är beroende på tillförlitlighet och transparent information vid 
värdering av företag (Healy & Palepu, 2001). Eftersom redovisning av FoU påverkar både 
resultat och balansräkning kan variationer i redovisningsval få direkta konsekvenser för 
hur företag uppfattas på kapitalmarknaden (Markarian et al., 2008). Vidare är 
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förståelsen för hur dessa redovisningsval påverkas av konjunkturförändringar centralt 
för att kunna bedöma om redovisningen speglar underliggande ekonomiska 
förhållanden eller om den i högre grad påverkas av strategiska incitament (Yang, 2019).  

1.2 Problemdiskussion 

Tidigare studier betonar att FoU är en investering som kännetecknas av hög osäkerhet, 
framtidsorientering och svårigheter att värdera (Hall, 2002). Detta bidrar med en 
komplexitet utifrån ett redovisningsperspektiv eftersom FoU-projekt ofta genererar 
resultat först på lång sikt. Osäkerheter inom företagsledningen kan även uppstå då 
framtida kassaflöden kan variera vilket bidrar med svårigheter att bedöma projektets 
ekonomiska värde vid rapporteringstillfället.  

Redovisningen av utvecklingskostnader enligt IAS 38 bygger på framåtblickande 
bedömningar av sannolikheter att framtida ekonomiska fördelar kommer att uppstå 
(IFRS Foundation, 2025). Detta innebär att företagsledningen måste göra subjektiva 
bedömningar av exempelvis teknisk genomförbarhet och marknadsförutsättningar. 

Bedömningar av FoU som aktivering av utvecklingskostnader speglar inte enbart 
projektets ekonomiska verklighet, utan även att det kan påverkas av företagsledningens 
incitament och strategiska bedömning (Yang, 2019). Markarian et al. (2008) menar att 
det bedömningsutrymmet möjliggör strategiska redovisningsval, exempelvis genom 
resultatplanering (earnings management), där företag kan påverka det rapporterade 
resultatet. Detta skapar en spänning mellan kravet på en rättvisande bild och den 
subjektivitet som präglar redovisningen av FoU.  

Samtidigt visar forskning att incitament till resultatplanering varierar över 
konjunkturcykeln, då företagsekonomiska förutsättningar och marknadens 
förväntningar förändras (Filip & Raffournier, 2014). Gunn et al. (2018) visar att vid 
ekonomiska nedgångar kan även redovisningsbeslut, såsom nedskrivningar, påverkas av 
förändrade framtidsbedömningar. Detta indikerar att konjunkturläget kan påverka de 
bedömningar som ligger till grund för redovisning av FoU. Ahmad et al. (2023) menar 
att FoU investeringar uppvisar ett tydligt cykliskt mönster, där ökningar under 
högkonjunkturer tenderar att vara starkare än motsvarande minskning under 
lågkonjunkturer. Detta indikerar att konjunkturläget kan påverka de bedömningar som 
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ligger till grund för redovisning av FoU och väcker frågan om motiven bakom dessa 
redovisningsval. 

Trots att tidigare forskning av Markarian et al. (2008), Filip & Raffournier, (2014), Gunn 
et al. (2018) och Ahmad et al. (2023) visar att både resultatplanering och FoU-
investeringar påverkas av konjunkturläget, är det fortfarande oklart hur dessa två 
fenomen samverkar i praktiken på företagsnivå. Särskilt saknas kunskap om huruvida 
företag systematiskt förändrar sina redovisningsval av FoU mellan hög och 
lågkonjunktur, samt vilka motiv som ligger bakom dessa förändringar.  

Befintlig forskning handlar i huvudsak antingen om FoU-investeringar, 
resultatplanering och konjunkturcykler som separata fenomen (Ahmad et al., 2023; Filip 
& Raffournier, 2014; Zarnowitz, 1991). Undersökningar har även gjorts där 
redovisningsval kopplade till FoU samt hur företag agerar under olika konjunkturlägen 
(Markarian et al., 2008; Yang, 2019). Däremot saknas studier om hur konjunkturcykler 
påverkar företags val att kostnadsföra eller aktivera FoU kostnader samt hur dessa 
redovisningsval kommuniceras och motiveras i den finansiella rapporteringen. Utifrån 
detta identifieras ett forskningsgap som integrerar dessa perspektiv på företagsnivå 
inom svenska börsnoterade innovationsbolag. Genom att undersöka hur redovisningsval 
av FoU varierar mellan hög och lågkonjunktur samt hur företagen kommunicerar och 
motiverar dessa val bidrar studien med kunskap om kopplingen mellan konjunkturläge, 
redovisningsramverk och finansiell kommunikation.  

1.3 Frågeställning 
- Förekommer det återkommande mönster i aktiverings/kostnadsförings 

graden av FoU mellan hög och lågkonjunktur för bolag inom 
innovationsbranschen? 

- Hur kommunicerar och motiverar innovationsföretaget förändringar i 
redovisningsval för FoU utifrån hög och lågkonjunktur? 

1.4 Syfte 
Syftet med studien är att analysera hur företags redovisningsval och bedömningen av 
posten FoU förändras i relation till konjunkturcykelns låg och högkonjunktur samt hur 
förändringar kommuniceras och motiveras i företagets finansiella rapporter utifrån 
Positive Accounting Theory och Disclosure-teorin. Då FoU bygger på subjektiva och 
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framåtblickande bedömningar är detta relevant för att ge intressenter en ökad förståelse 
för hur dessa bedömningar motiveras och kommuniceras beroende på hög och 
lågkonjunktur.  

1.5 Avgränsningar 
Studien fokuserar på börsnoterade svenska företag inom innovationsbranschen. Valet av 
innovationsbranschen motiveras av att dessa företag har en hög andel FoU-
investeringar, vilket gör redovisningsposter central att undersöka. I innovationsföretag 
blir bedömningsutrymmet för IAS 38 mer framträdande, vilket ökar möjligheten att 
identifiera variationer och förändringar i redovisningsval över tid. I denna studie 
definieras innovationsföretag som börsnoterade företag vars verksamhet kännetecknas 
av betydande investeringar i FoU, samt där FoU utgör en central del av företagets 
värdeskapande och konkurrenskraft. 
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2 Referensram 
Följande avsnitt innehåller en genomgång av redovisning av forskning och utveckling 
enligt IAS 38. I kapitlet framförs även bakomliggande teori och information som är 
grunden till studien. Inledningsvis behandlas Positive Accounting Theory och 
disclosure-teorin samt teorier kring resultatplanering. Avslutningsvis behandlas 
konjunkturcykler och dess påverkan på företagsekonomiska förutsättningar.  

2.1 Forskning och Utveckling 
Bedömningen av när utvecklingskostnader uppfyller kriterierna för aktivering kräver 
prognoser om framtida kassaflöden och teknisk genomförbarhet. Dessa bedömningar är 
framåtblickande och kan påverkas av det makroekonomiska läget (Ahmad et al., 2023). 
Hall (2002) beskriver FoU som en investering med hög osäkerhet och långsiktiga 
framtidsbedömningar, där framtida ekonomiska fördelar kan vara svåra att fastställa. 
Detta bidrar till att redovisning av FoU blir särskilt beroende av företagsledningens 
bedömningar och antaganden. 

Forskning och utveckling är en immateriell tillgång som enligt IFRS behandlas i IAS 38. 
Vid redovisning av FoU delas posten in i två kostnadsfaser, forskningskostnader och 
utvecklingskostnader. Forskningskostnader ska kostnadsföras direkt i 
resultaträkningen. Utvecklingskostnader kan däremot aktiveras som en immateriell 
tillgång med förutsättning att projektet uppfyller kriterierna. En aktiverad 
utvecklingskostnad redovisas primärt till anskaffningsvärdet som sedan skrivs av under 
tillgångens nyttjandeperiod. Om tillgången har en obestämd nyttjandeperiod används 
inte avskrivningar utan i stället prövas årligen för en eventuell nedskrivning (IFRS 
Foundation, 2025). FoU omfattar både forskning, vilket beskrivs som aktiviteter för att 
söka ny kunskap och förståelse och utveckling som är aktiviteter för att tillämpa 
forskningsresultat med avsikt att skapa användbara produkter eller utveckla befintlig 
teknik (Shah et al., 2013).  

Shah et al. (2013) förklarar att de två kostnadsfaserna i FoU kan beskrivas som 
alternativa redovisningsmetoder inom ramen för IFRS, där det är upp till 
företagsledningen att göra ett redovisningsval baserat på vilka kriterier som uppfylls. 
Enligt Dinh et al. (2015) är redovisningen av FoU under IAS 38 förknippad med 
osäkerheter, särskilt i de delar då FoU kapitaliseras. Eftersom en del av FoU kostnaderna 
kan kapitaliseras krävs genomtänkta uppskattningar av framtida kapitaliseringsivåer 
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och nedskrivningar. Komplexiteten för prognoser ökar och kan leda till högre prognos 
fel. Detta tyder på den osäkerhet som finns kring FoU i redovisningen (Dinh et al., 2015). 
I en högkonjunktur kan framtidsutsikterna framstå som mer stabila, vilket potentiellt 
kan öka benägenheten att aktivera utvecklingskostnader. Under lågkonjunktur kan ökad 
osäkerhet i stället leda till mer försiktiga bedömningar eller ökad betoning på risk i 
kommunikation. 

2.2 Konjunkturcykler 

Konjunkturcykler påverkar företags externa finansieringsmöjligheter och 
framtidsbedömningar. Eftersom redovisning av FoU bygger på antaganden om framtida 
ekonomiska fördelar kan förändringar i konjunkturläget påverka hur dessa bedömningar 
görs och kommuniceras. Konjunktur är det rådande tillståndet ekonomin befinner sig i 
ett land och beskriver hur ekonomin presterar (Fortnox, uå). BNP är den primära 
indikatorn för konjunkturcykelns faser i den svenska ekonomin, utöver BNP är det 12 
andra indikatorer som också undersöks, exempelvis handel och konsumtion samt 
näringsliv. Konjunkturcykler beskriver återkommande svängningar i den samlade 
ekonomiska aktiviteten. I studien definieras konjunkturcykler som variationer i den 
ekonomiska aktiviteten över tid, där perioder av ekonomisk expansion följs av perioder 
av ekonomisk nedgång (figur 1). Konjunkturcykler används i studien för att möjliggöra 
en jämförelse av företags redovisningsval av posten forskning och utveckling under olika 
ekonomiska förhållanden (Zarnowitz, 1991). 

Vår studie fokuserar på högkonjunktur samt lågkonjunktur som två motsatser till 
varandra där högkonjunkturen kännetecknas av ekonomisk aktivitet över den 
långsiktiga trenden, medan lågkonjunktur innebär aktivitet under trendnivån, det vill 
säga under den långsiktiga genomsnittliga tillväxttakten i ekonomin (Fortnox, u.å.). Filip 
& Raffournier (2014) visar att incitament till resultatplanering varierar över 
konjunkturcykeln. Detta indikerar att redovisningsval inte är konstanta över tid, utan 
påverkas av det ekonomiska läget.  

Konjunkturcykler är särskilt relevanta i denna studie eftersom redovisningen av 
utvecklingskostnader enligt IAS 38 bygger på bedömningar av framtida ekonomiska 
fördelar. Ekonomisk osäkerhet påverkar företags beslutsfattande och 
framtidsbedömningar (Bachmann et al., 2013). Eftersom aktivering av 
utvecklingskostnader förutsätter att framtida ekonomiska fördelar bedöms som 
sannolika, kan förändringar i det ekonomiska läget påverka de bedömningar som ligger 
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till grund för redovisningen. Ahmad et al. (2023) visar exempelvis att FoU-investeringar 
uppvisar ett cykliskt mönster över konjunkturen, vilket indikerar att företags 
förväntningar och investeringsbeslut påverkas av förändrade ekonomiska 
förutsättningar. Konjunkturläget kan därmed påverka hur företag bedömer framtida 
värdeskapande och därigenom även valet mellan aktivering och kostnadsföring av 
utvecklingskostnader. Konjunkturcykler utgör därmed en möjlig förklaringsfaktor till 
variationer i företags redovisningsval av FoU och är därför centralt för att besvara 
studiens forskningsfrågor.  

Trots att flera av de studerade företagen är multinationella används svensk konjunktur 
som utgångspunkt. Detta är på grund av att samtliga företag är noterade på den svenska 
börsen och omfattas av samma redovisningsmässiga kontext. Syftet är inte att fånga 
samtliga makroekonomiska faktorer som påverkar företagen, utan att skapa ett enhetligt 
mått som möjliggör en jämförelse mellan företagen över tid.  

En alternativ konjunktur hade varit att basera studien på en internationell konjunktur 
från exempelvis OECD eller IMF eller World Bank. Men de studerade företagen är 
verksamma på flera olika marknader, inte enbart inom Europa utan även i Nordamerika 
och Asien. Företagens geografiska position skiljer sig åt, vilket innebär att en global 
konjunktur inte nödvändigtvis speglar de ekonomiska förhållanden som påverkar 
samtliga företag på ett jämförbart sätt. Svensk konjunktur bedöms därför utgöra den 
mest konsekventa punkten för studiens jämförelse, även om vissa internationella och 
branschspecifika variationer därmed inte fångas fullt ut.  

 

 

Figur 1: Konjunkturfaser  

Källa: Konjunkturinstitutet (uå-a)  

 



 

  19 

2.3 Positive Accounting Theory 

Positive Accounting Theory (PAT) används för att undersöka om företagen använder 
FoU som ett verktyg för resultatplanering beroende på konjunkturläget. Teorin är 
relevant eftersom den visar att redovisningsval kan användas strategiskt (Watts & 
Zimmerman, 1978). Redovisningsvalen inom FoU påverkas av ekonomiska incitament 
och externa förhållanden som konjunkturfaser (Ahmad et al., 2023). PAT är en teori som 
syftar till att förklara och förutsäga faktiska beteenden och utfall, snarare än att ange hur 
redovisningen bör utformas. Det finns en skillnad mellan teorier som beskriver hur 
redovisningen bör utformas och teorier som analyserar och förklarar faktiska 
redovisningsval och beteende i praktiken. PAT utgår från antagandet att individer agerar 
rationellt och i eget intresse. Teorin bygger resonemang för att förklara varför olika 
aktörer föredrar olika redovisningsmetoder och standarder. Företagsledningar och 
andra intressenter antas ha incitament som påverkar inställning till redovisningsregler 
(Watts & Zimmerman, 1978). Bachmann et al. (2013) visar att ekonomisk osäkerhet 
påverkar företags beslutsfattande och beteende, särskilt under perioder av 
konjunkturförändringar. 

Al-Hashimy (2022) menar att företag har störst incitament att använda redovisningsval 
strategiskt för att påverka de finansiella rapporterna, vidare menar han att det finns olika 
skäl för dessa incitament såsom att dölja inkomster för att betala mindre skatt samt att 
öka aktiekurserna. Watts och Zimmerman (1978) argumenterar för att 
redovisningsstandarder inte enbart är resultatet av tekniska överväganden om bästa 
informationskvalitet, utan även resultatet av politiska och ekonomiska processer. 
Regleringsprocessen påverkas av kostnader och nyttor som olika grupper förväntar sig 
till följd av en viss standard. PAT är relevant för studien eftersom teorin förklarar hur 
företagsledningar kan använda redovisningsval strategiskt. Redovisning av FoU innebär 
bedömningar, vilket gör posten särskilt lämplig för strategiska redovisningsval. I studien 
som genomförts av Markarian et al. (2008) framgår det att även om IAS 38 tillåter 
företag att aktivera utvecklingskostnader, innebär den subjektivitet som ligger till grund 
för aktiveringen av utvecklingskostnader en betydande flexibilitet för företagsledningen. 
Yang (2019) visar att aktivering av FoU kan användas strategiskt genom att företag 
aktiverade utvecklingskostnader trots hög osäkerhet kring framtida ekonomiska 
fördelar. Studien visar även att senare nedskrivningar av dessa aktiverade FoU 
kostnaderna kan indikera att tidigare redovisningsval var allt för optimistiska. Vilket 
visar att redovisningsval påverkas av företagsledningens incitament. 
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I studien används PAT för att undersöka om företagen använder aktivering eller 
kostnadsföring av FoU över konjunkturcykler för att i sin tur påverka resultatet, vilket 
skulle antyda att företagsledningen tar ett strategiskt beslut. Eftersom redovisning av 
utvecklingskostnader enligt IAS 38 kräver subjektiva bedömningar, uppstår ett 
handlingsutrymme där ledningen kan välja mellan aktivering och kostnadsföring (IFRS 
Foundation, 2025). I studien som Ahmad et al. (2023) gjort framgår det att ekonomiska 
incitament kan förändras beroende på konjunkturläget. Under lågkonjunktur kan 
incitamenten att stabilisera resultaten öka, vilket kan leda till en högre grad av aktivering 
av utvecklingskostnader. Under högkonjunktur kan motsatta incitament uppstå där 
företag i större utsträckning kostnadsför FoU eller gör nedskrivningar.  

Teorin bidrar därmed med en potentiell förklaring av hur företags val inte bara varierar 
mellan företag, utan även hur de kan förändras över tid i relation till konjunkturen. 
PAT:s idé om att variationer i redovisningsval förklaras av ekonomiska incitament och 
externa faktorer används som utgångspunkt för studien, där konjunktur i kombination 
med redovisningsregler som bygger på bedömning kan leda till olika nivåer av 
aktiveringsgrad och kostnadsföring av FoU hos innovationsbolag. Detta används i sin tur 
för att besvara första forskningsfrågan:  

- Förekommer det återkommande mönster i aktiverings/kostnadsförings graden 
av FoU mellan hög och lågkonjunktur för bolag inom innovationsbranschen.  

Studiens andra forskningsfråga besvaras genom disclosure-teorin, som beskrivs nedan.  

2.4 Disclosure-teorin 

Disclosure-teorin grundar sig i antagandet att det råder en informationsasymmetri 
mellan företagsledningen och externa intressenter, där ledningen har mer kunskap om 
företagets faktiska värde och framtidsutsikter än vad som kommuniceras utåt. Enligt 
Healy och Palepu (2001) använder företag både reglerad redovisning och frivillig 
informationsgivning för att minska denna asymmetri och påverka hur deras prestation 
uppfattas. Vår studie använder disclosure-teorin eftersom den möjliggör en analys av 
hur FoU redovisas, men också hur den kommuniceras externt. Redovisning av FoU 
innebär framåtblickande bedömningar och osäkerhet, särskilt när utvecklingskostnader 
kostnadsförs direkt och därmed inte fullt ut återspeglar potentiella framtida värden. I 
sådana situationer kan frivillig informationsgivning som avser information där det är 
upp till företaget att dela med sig av, exempelvis genom beskrivningar av projekt eller 
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framtidsutsikter, fungera som ett komplement till de finansiella rapporterna. Andre et 
al. (2018) menar att företag kan välja att dela med sig begränsad information till externa 
aktörer, såsom nyttjandeperiod för immateriella tillgångar under IAS 38, som kan 
avslöja ledningens subjektiva bedömningar och framtida förväntningar. Detta kan bidra 
till informationsasymmetrin då företaget får ett informationsövertag. 

I relation till studiens andra frågeställning, som behandlar hur redovisningsval inom 
FoU motiveras och kommuniceras beroende på hög och lågkonjunktur hos 
innovationsbolag, ger disclosure-teorin ett ramverk för att förstå hur 
informationsbehovet kan variera över tid. Under lågkonjunktur kan ökad osäkerhet och 
försämrade marknadsförhållanden förstärka informationsasymmetrin, genom att 
företagen justerar omfattningen, innehållet eller kvaliteten i den frivilliga 
informationsgivningen. På motsvarande sätt kan högkonjunkturen innebära andra 
signalerings behov kopplade till exempelvis tillväxt och framtida lönsamhet samt ökad 
transparens kring redovisningsvalet. Disclosure-teorin är därmed relevant för studien 
eftersom den kompletterar analysen av redovisningsval med en förståelse för hur företag 
kommunicerar FoU och framtida ekonomiska fördelar i olika ekonomiska förhållanden. 
I studien Andre et al. (2018) framgår det att flera företag utnyttjar sig av det 
handlingsutrymme som ges inom IAS 38 för att styra information som rör spekulationer 
kring företagets framtidsutsikter.  

I studien används disclosure-teorin för att analysera hur företag kommunicerar och 
motiverar sina redovisningsval av FoU i årsredovisningar. Särskilt fokus på om och hur 
kommunikationen förändras mellan hög och lågkonjunktur. Analysen fokuserar på hur 
företag kommunicerar och motiverar sina redovisningsval av FoU i årsredovisningar. 
Analysen fokuserar på textavsnitt såsom noter relaterade till FoU, där företag beskriver 
och kommunicerar sina bedömningar av utvecklingskostnader. Healy & Palepu (2001) 
framför att företag som lägger fokus på kommunikationen gentemot externa intressenter 
tenderar att bland annat öka aktiekursen för företaget. Utifrån disclosure-teorin 
analyseras hur företag motiverar aktivering eller kostnadsföring av FoU, hur osäkerhet 
och risk uttrycks samt hur framtida värdeskapande framställs i olika konjunkturfaser. 
Vidare möjliggör teorin en analys av om och hur kommunikationen förändras mellan 
hög och lågkonjunktur. Exempelvis kan företag under lågkonjunktur förväntas betona 
osäkerheten, risk och försiktighet i större utsträckning. Osäkerhet och risk kan 
exempelvis betonas som osäkra framtida kassaflöden kopplat till FoU investeringar och 
osäkra marknadsförhållanden. Företag under högkonjunktur förväntas i högre grad visa 
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tillväxtmöjligheter och framtida ekonomiska fördelar. Tillväxtmöjligheter och framtida 
ekonomiska fördelar kan betonas som planerade investeringar och prognoser om intäkt 
samt resultat (Healy & Palepu, 2001). Detta innebär att teorin kan användas för att 
analysera hur företagens kommunikation förändras över tid, särskilt i samband med 
förändringar i redovisningsval och konjunkturläge. Disclosure-teorin stödjer därmed 
studien att besvara den andra forskningsfrågan:  

- Hur kommunicerar och motiverar innovationsföretaget eventuella 
förändringar i redovisningsval för FoU? 

Detta genom att analysera inte enbart hur FoU redovisas utan även hur dessa 
redovisningsval kommuniceras, motiveras och legitimeras i årsredovisningar beroende 
på det ekonomiska läget. För att sedan sammankoppla hur eventuella förändringar i 
redovisningsvalet av FoU i olika konjunkturlägen, samt hur dessa förändringar 
kommuniceras och motiveras används resultatplanering, som beskrivs nedan.  

2.5 Resultatplanering (Earnings Management) 

I studien analyseras inte resultatplanering i juridisk mening, utan hur redovisningsval 
inom ramen för gällande regelverk kan användas strategiskt. FoU är särskilt relevant 
eftersom kapitaliseringen respektive kostnadsföringen påverkar resultatets nivå och 
tidpunkt. Resultatplanering innebär att företagsledningen medvetet utnyttjar flexibilitet 
i redovisningsstandarder för uppskattningar och bedömningar för att påverka det 
redovisade resultatet. Det handlar inte nödvändigtvis om regelbrott, utan om att 
använda tillåtna redovisningsval för att påverka hur företags finansiella prestationer 
uppfattas (Al-Hashimy, 2022). Genom att justera periodiseringar och kostnader kan 
ledningen påverka resultatets nivå. För börsnoterade företag är drivkrafterna ofta 
kopplade till att uppnå resultatmål och möta marknadens förväntningar.  

Begreppet resultatplanering används inom redovisningsforskningen för att beskriva 
detta fenomen. Enligt Healy och Wahlen (1999) uppstår resultatplanering när ledningen 
använder omdöme i finansiell rapportering eller strukturering av transaktioner för att 
påverka de redovisade resultaten, som till exempel för att påverka intressenters 
uppfattning. Eftersom redovisning bygger på uppskattningar och alternativa 
redovisningsmetoder finns ett handlingsutrymme som möjliggör sådana beslut. Filip & 
Raffournier (2014) visar att incitament till resultatplanering kan variera över 
konjunkturcykeln. Förändrade ekonomiska förhållanden kan påverka behovet av 
stabilitet eller hantera negativa resultat. Detta är särskilt relevant för studien, då 
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redovisningsvalet avseende FoU genom aktivering eller kostnadsföring, kan användas 
för att påverka hur företagets prestation framgår i olika konjunkturfaser då tidigare 
studier visar att resultatplanering verkar förekomma vid olika konjunkturfaser (Filip & 
Raffournier, 2014). 

Studien använder resultatplanering för att förstå hur företag väljer att motivera 
redovisningsval av FoU över konjunkturcykeln. Eftersom aktivering av 
utvecklingskostnader ökar resultatet på kort sikt, kan detta användas för att jämna ut 
resultatvariationer mellan olika perioder. I relation till konjunkturcykler innebär detta 
att företag kan ha incitament att aktivera mer FoU under lågkonjunktur för att motverka 
negativa resultat, medan de under högkonjunktur kan ha större utrymme att 
kostnadsföra eller skriva ned tidigare aktiverade kostnader. Resultatplanering fungerar 
därmed som en mekanism genom vilken de incitament som förklaras av PAT omsätts till 
konkreta redovisningsval. Resultatplanering stödjer studien i att besvara båda 
forskningsfrågorna:  

- Förekommer det återkommande mönster i aktiverings/kostnadsförings 
graden av FoU mellan hög och lågkonjunktur för bolag inom 
innovationsbranschen. 

- Hur kommunicerar och motiverar innovationsföretaget eventuella 
förändringar i redovisningsval för FoU? 

Detta genom att skapa en förståelse för hur företag väljer att motivera eventuella 
förändringar i redovisningsval av FoU, samt om företagen väljer att redovisa 
annorlunda beroende på konjunkturläget.  

2.6 Analysmodell 

I det första analyssteget undersöks företagens redovisningsval av FoU. Analysen 
fokuserar på förändringar i andelen aktiverade respektive kostnadsförda 
utvecklingskostnader, samt förekomsten av nedskrivningar under hög kontra 
lågkonjunktur. Dessa redovisningsval analyseras med stöd av PAT, som används för att 
tolka hur förändrade ekonomiska förutsättningar kan påverka företags incitament att 
använda det bedömningsutrymme som finns inom IAS 38.  

I det andra steget undersöks hur företag kommunicerar och motiverar sina 
redovisningsval av FoU i årsredovisningarna. Analysen fokuserar på motiveringar av 
redovisningsval, kommunikation av osäkerhet och risk samt beskrivningar av framtida 
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ekonomiska fördelar. Dessa aspekter analyseras med stöd av Disclosure-teorin, som 
används för att tolka hur företag kommunicerar informationen till externa intressenter.  

Redovisningsval och kommunikation anses i studien som två relaterade men analytiskt 
separata fenomen. redovisningsval avser de redovisningsmässiga beslut som företagen 
fattar inom ramen för IAS 38, medan kommunikation avser hur dessa beslut förklaras 
och motiveras i den finansiella rapporteringen. Även om båda stegen berör FoU 
redovisning behöver de inte utvecklas i samma riktning (se figur 2). Ett företag kan 
exempelvis förändra sina redovisningsval utan att motsvarande förändring tydligt 
kommuniceras, samtidigt som omfattande kommunikation kan förekomma utan större 
förändring i redovisningen.  

Analysmodellen möjliggör därför inte enbart en analys av om redovisningsval av FoU 
varierar mellan olika konjunkturfaser, utan även en analys av om och hur dessa val 
kommuniceras och motiveras. Genom att kombinera PAT och disclosure-teorin kan 
studien belysa både företagens redovisningsmässiga beslut och hur dessa presenteras för 
externa intressenter. Därigenom skapas förutsättningar att analysera om 
redovisningsval och kommunikation samvarierar eller utvecklas i olika riktningar under 
olika konjunkturfaser.  
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3 Metod 

Vår studie använder en kombination av kvantitativ och kvalitativ metod, alltså en 
metodtriangulering. Den kvantitativa delen syftar till att identifiera förändringar i 
redovisningsval av FoU mellan olika konjunkturfaser, medan den kvalitativa delen 
analyserar hur dessa förändringar kommuniceras och motiveras i företagens 
årsredovisningar. Datainsamlingen baseras på offentligt tillgängliga 
årsredovisningar från svenska börsnoterade bolag inom innovationsbranschen.  

3.1 Forskningsdesign 

Studien har en longitudinell forskningsdesign med deduktiv ansats och bygger på 
metodtriangulering genom kombination av kvantitativ och kvalitativ metod. Detta görs i 
två steg där en förändring i konjunktur kontra aktiveringsgrad fastställs, sedan hur 
denna förändring i aktivering kommuniceras och motiveras. Den deduktiva ansatsen 
innebär att analysen har utgångspunkt i etablerade teorier och tidigare forskning, där 
teorierna sedan är till grund för kodningsschemat som används vid insamlingen av 
empirin. Studien vilar teoretiskt på strategiska redovisningsval och resultatplanering, 
konjunkturcyklers påverkan på resultatplanering, konjunkturens påverkan på FoU-
investeringar samt Positive Accounting Theory och disclosure-teorin. 

3.1.1 Identifiering av förändring (Kvantitativ)  

I studiens första steg genomförs en kvantitativ analys av förändringar i andelen aktiverad 
respektive kostnadsförd FoU kopplat till konjunkturcykeln. Genom att analysera 
finansiell data från årsredovisningar kan eventuella systematiska variationer mellan hög 
respektive lågkonjunktur identifieras. För att möjliggöra jämförelse mellan företag och 
över tid beräknas andelen aktiverad respektive kostnadsförda FoU. Den kvantitativa 
delen syftar till att fastställa om det förekommer återkommande mönster i företags 
redovisningsval mellan konjunkturfaser.  Om andelen aktiverad eller kostnadsförd FoU 
varierar mellan hög och lågkonjunktur kan detta indikera att konjunkturläget påverkar 
hur företag redovisar utvecklingskostnader av FoU. Den kvantitativa delen besvarar 
således frågan om variationer förekommer, medan den kvalitativa analysen bidrar till att 
skapa en förståelse för varför och hur denna förändring framställs av företagen.  
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Perioden 2018–2025 omfattar flera olika ekonomiska situationer, därmed pandemin 
2020, återhämtning 2021 till 2022 samt ökning av inflation och räntor under 2023 till 
2024. Dessa händelser skiljer sig åt vad gäller bakomliggande orsaker och ekonomiska 
konsekvenser. För att möjliggöra en jämförbar analys behandlas de dock utifrån det 
övergripande konjunkturläget. Detta innebär att vissa nyanser mellan enskilda år kan gå 
förlorade, vilket beaktas vid tolkning av studiens resultat. 

3.1.2 Kommunikation och motivering (Kvalitativ)   

I andra steget genomförs en kvalitativ innehållsanalys av årsredovisningens textavsnitt. 
Den kvalitativ innehållsanalys möjliggör en granskning och tolkning av hur 
redovisningsval och FoU bedömningar kommuniceras och motiveras (Krippendorff, 
2018; Schreier, 2012). Denna del är direkt kopplad till studiens andra underfråga, som 
avser att undersöka hur eventuella förändringar legitimeras och förklaras i företagens 
finansiella rapporter. 

Triangulering innebär att den kvantitativa analysen identifierar om en förändring sker , 
medan den kvalitativa analysen förklarar hur förändringen kommuniceras och 
motiveras. Kombinationen av metoder möjliggör en analys av både förändringar i 
redovisningen och hur dessa förändringar kommuniceras och motiveras. 

Den kvalitativa delen syftar inte till att fastställa ett kausalt samband mellan 
konjunkturläget och företagens kommunikation. Däremot undersöks istället om 
förändringar i kommunikation och motiveringar sammanfaller med olika 
konjunkturfaser. Det kan inte uteslutas att kommunikationen även påverkas av andra 
faktorer såsom företagsspecifika händelser eller förändrade marknadsförutsättningar. 
Konjunkturen behandlas därför som en möjlig förklaringsfaktor, snarare än den enda 
orsaken till förändringen. 

3.2 Datainsamling 

Datainsamlingen består av två delar: insamling av årsredovisningar som utgör studiens 
primära empiriska material, samt en systematisk litteratursökning som ligger till grund 
för studiens referensram.  
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3.2.1 Insamling av årsredovisningar  

Studiens empiriska material består av offentligt tillgängliga årsredovisningar från de sex 
utvalda bolagen för perioden 2018–2025. totalt 48 årsredovisningar. 
Årsredovisningarna syftar till att kommunicera finansiell information, 
redovisningsprinciper och bedömningar till externa intressenter. Offentliga dokument 
är relevanta när forskningsfrågan rör hur organisationer kommunicerar och motiverar 
sina redovisningsval (Bowen, 2009).  

Samtliga årsredovisningar har hämtats direkt från respektive bolags offentliga 
webbplats, vilket verkställer att materialet är autentiskt. Materialet har samlats in från 
en flerårig period som omfattar olika konjunkturfaser, vilket möjliggör analys av hur 
redovisning och kommunikation kring FoU förändras över tid. En longitudinell 
insamling av årsredovisningar skapar förutsättningar att identifiera mönster och 
förändringar i bolagens kommunikation i relation till externa intressenter (Pettigrew, 
1990). Datainsamlingen har avgränsats till de delar av årsredovisningen som behandlar 
redovisningsprinciper avseende FoU, noter kopplade till FoU, förvaltningsberättelse och 
andra textavsnitt där osäkerhet eller framtidsbedömningar gällande FoU diskuteras. 
Genom att använda officiella och offentligt tillgängliga dokument minimeras risken för 
påverkan i insamlingsfasen. Samtidigt beaktas årsredovisningar som strategiska 
kommunikationsverktyg som tagits fram inom en institutionell kontext och därmed kan 
innehålla selektiv framställning (Bowen, 2009). Detta beaktas i analysen genom en 
medveten och kritisk tolkning av materialet. 

3.2.2 Litteratursökning 

Referensramen bygger på en systematisk litteratursökning i databaserna Google Scholar 
och Högskolan i Skövdes biblioteksdatabas. Vid litteratursökning användes sökord som 
“IAS 38”, "Business cycles”, R&D accounting”, “earnings management”, "disclosure" 
m.m. Sökningen avgränsades till peer review granskade artiklar och vetenskapliga 
böcker. Litteraturen valdes ut baserat på relevanta för studiens forskningsfrågor och 
teoretiska ramverk, med fokus på forskning om redovisningsval av FoU, 
resultatplanering, konjunkturcykler samt Positive Accounting Theory och disclosure-
teorin.  
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3.4 Urval 

Urvalet består av sex svenska börsnoterade bolag: Hexagon, Ericsson, Sinch, Mycronic, 
Atlas Copco och Saab. Dessa företag är verksamma inom innovations intensiva 
branscher. Innovations intensiva branscher är där företag investerar större delar av sina 
resurser i forskning och utveckling. Dessa investeringar syftar till att generera 
innovationer och upprätthålla konkurrenskraft genom teknologisk utveckling och 
kunskapsskapande. Samtliga företag verkar inom innovationsbranschen, men 
representerar olika delsektioner, däribland telekommunikation, försvar, industri och 
teknik. Detta skapar variation i urvalet och möjliggör jämförelse mellan olika 
branschförutsättningar. 

Studien baseras på ett strategiskt och icke-sannolikhetsurval, vilket innebär att företag 
väljs utifrån deras relevans för forskningsfrågan (Patton, 2014). När urvalet 
genomfördes testades flera bolag emot studiens urvalskriterier för att finna de mest 
relevanta bolagen att undersöka. Inledningsvis identifierades ett bredare urval av 
börsnoterade svenska bolag med FoU verksamhet. Bolag som hade brutet räkenskapsår, 
eller vars FoU kostnader var under 4% av omsättningen exkluderades. Syftet är att 
identifiera företag där redovisning av FoU utgör en betydande del av verksamheten, för 
att möjliggöra en djupare analys av aktivering, nedskrivning och kostnadsföring av FoU.  

Urvalskriterier är följande: 

1. Bolaget är noterat på Stockholmsbörsen. Det noterade bolaget följer IFRS 
lagstiftning vilket bidrar till att öka jämförbarheten mellan bolagens redovisning. 
Dessutom är årsredovisningarna offentligt tillgängliga och innehåller den 
information som krävs för studiens analys av FoU redovisning. Detta är viktigt 
då studien behöver ta del av information. 

2. Tillgängliga årsredovisningar finns för en sammanhängande period som 
omfattar olika konjunkturfaser. 

3. Bolaget redovisar betydande FoU, detta är viktigt då studien fokuserar på just 
andelen aktiverade FoU kostnader.  

4. Bolaget har ej brutet räkenskapsår, då varje år blir tilldelat en konjunkturfas 
utifrån Konjunkturinstitutets konjunkturläge. 

Med betydande FoU avses i denna studie företag där FoU utgör en central del av 
verksamheten. För att inkluderas i urvalet krävdes att företaget redovisade FoU separat 
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i årsredovisningen samt att FoU utgifterna motsvarade minst 4 procent av omsättningen 
under den studerade perioden. Kriteriet valdes för att säkerställa att FoU utgjorde en 
tillräckligt omfattande post för att möjliggöra analys av förändring i aktivering, 
kostnadsföring och kommunikation över tid.  

Tidsperioden 2018–2025 väljs för att inkludera både högkonjunktur och lågkonjunktur. 
Konjunkturens indelning baseras på makroekonomiska indikatorer såsom BNP-tillväxt 
och studien utgår ifrån en konjunkturgraf (se figur 3) (Konjunkturinstitutet, u.å-a). 
Användningen av flera företag möjliggör jämförelse både mellan företag och över tid, 
vilket skapar en djupare analys. Studien är även medveten om att de flesta av bolagen är 
multinationella och skiljer sig i storlek från varandra, detta är däremot inget som går 
emot studiens urvalskriterier. Urvalet i årsredovisningarna är genomförd utifrån 
kodningsschemat, där analytiska begrepp, empiriska indikatorer och datakällor 
presenteras (se Tabell 3).  

3.5 Operationalisering  

Operationalisering i kvalitativ forskning innebär att teoretiska begrepp preciseras till 
analytiska kategorier som kan identifieras i det empiriska materialet (Schreier, 2012). I 
denna studie syftar operationaliseringen till att tydligt definiera tolkningen av utvalda 
teoretiska begrepp och hur dessa i sin tur kan översättas till analyserbara begrepp. 
Studien består av följande huvudbegrepp: Konjunkturcykler, redovisningsval av FoU och 
kommunikation och motivering av eventuell förändring.  

3.5.1 Operationalisering av konjunkturcykler 

För att operationalisera konjunkturcykler delas studiens tidsperiod in i olika 
konjunkturfaser baserat på makroekonomiska indikatorer. Klassificeringen av hög 
respektive lågkonjunktur baseras främst på utvecklingen av BNP, eftersom BNP-tillväxt 
är ett etablerat mått på den ekonomiska aktiviteten. Uppgifter om BNP och 
konjunkturläge hämtas från Statistiska centralbyrån och Konjunkturinstitutet, vilket 
säkerställer en objektiv och tillförlitlig inledning av konjunkturfaser. Utifrån dessa 
indikatorer klassificeras varje år i studiens tidsperiod som antingen högkonjunktur eller 
lågkonjunktur.  
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Studien använder en tvådelad indelning där varje år klassificeras som antingen hög eller 
lågkonjunktur. Valet motiveras av studiens syfte, som är att undersöka om 
redovisningsval av FoU skiljer sig mellan två övergripande ekonomiska förhållanden. En 
mer detaljerad uppdelning av konjunkturcykeln har möjligheten att fånga skillnader 
mellan återhämtningsperioder och ekonomiska kriser, men samtidigt försvåra 
jämförelsen mellan företag och minska möjligheten att identifiera övergripande 
mönster. 

Studien syftar inte till att fastställa kausala samband, utan till att identifiera mönster och 
samband mellan konjunkturcykler och redovisningsval över tid. Följande graf (figur 3) 
från Konjunkturinstitutet är grunden till att identifiera om en viss period tillhör låg eller 
högkonjunktur. Klassificeringen av konjunkturläget utgörs av Konjunkturinstitutets 
konjunkturindikator som baseras på BNP. Detta används för att bedöma den 
ekonomiska aktivitetens avvikelse från dess långsiktiga nivå. Värden över noll indikerar 
högkonjunktur och värden under noll indikerar lågkonjunktur. För att tilldela varje 
kalenderår ett konjunkturläge beräknas årsmedelvärdet av de fyra kvartal värdena 

(tabell 1 enligt formeln: (𝑄1 + 𝑄2 + 𝑄3 + 𝑄4/4)).	 Årets medelvärde används eftersom 
årsredovisningarna avser hela kalenderåret och ett genomsnitt av kvartalsvärdena ger en 
mer representativ bild av det rådande konjunkturläget än ett enskilt kvartal. Om 
årsmedelvärdet är positivt klassificeras det som högkonjunktur, om det är negativt 
klassificeras det som lågkonjunktur (tabell 2).  

Andelen aktiverad respektive kostnadsförda FoU beräknas utifrån uppgifter i företagens 
årsredovisningar. Aktiverad FoU identifieras som de utvecklingskostnader som 
redovisas som immateriella tillgångar i balansräkningen, medan kostnadsförda FoU 
avser de FoU utgifterna som redovisas direkt i resultaträkningen. För att räkna ut 
kostnadsfördel och aktiverad andel används formlerna i figur 4. I årsredovisningarna 
hämtas finansiell data i noter, kassaflödesanalys och resultaträkningen.  
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Figur 3: Konjunktur 2018–2025 

Källa: Konjunkturinstitutet, u.å.-a  
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Tabell 1: Konjunkturindikatorns kvartalsvärden 2018–2025 ggr kvartal 

Källa: Konjunkturinstitutet (u.å.-a) 
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Tabell 2: Klassificering av konjunkturläge per år, 2018–2025 

Källa: Konjunkturinstitutet (u.å.-a). 

 

Figur 4: Formler för beräkning av aktiverad samt kostnadsförd FoU  

Not: Egna beräkningar baserad på data från företagens årsredovisningar.  

3.5.2 Operationalisering av redovisningsval och bedömningar 

Redovisningsval av FoU operationaliseras i denna studie genom att identifiera hur de 
utvalda företagen redovisar sina utvecklingskostnader i årsredovisningar under perioden 
2018–2025. Analysen fokuserar på tre aspekter av redovisningsvalet av FoU som 
identifieras i varje företags årsredovisning. För det första analyseras aktivering av 
utvecklingskostnader, vilket identifieras genom redovisade immateriella tillgångar. 
Tidigare studier har visat att kapitalisering av FoU kan påverka det redovisade resultatet 
och därmed användas i strategiska redovisningsval (Markarian et al., 2008). För det 
andra analyseras kostnadsföring av utvecklingskostnader, vilket identifieras genom 
företagets redovisningsprinciper för FoU. 
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Investeringar inom FoU kännetecknas generellt av hög osäkerhet, vilket gör 
bedömningen av framtida ekonomiska fördelar komplex (Hall, 2002). För det tredje 
analyseras nedskrivningar av aktiverade utvecklingskostnader. I studien identifieras 
nedskrivningar genom noter till immateriella tillgångar där företag redovisar eventuella 
nedskrivningsprövningar eller nedskrivningar av kapitaliserade utvecklingskostnader. 
Nedskrivningar kan indikera att tidigare bedömningar av projektets framtida 
ekonomiska värde har förändrats. Gunn et al. (2018) visar att sådana redovisningsbeslut 
kan påverkas av förändrade ekonomiska förhållanden och osäkerhet i marknaden. 

Genom denna operationalisering analyseras varje företags redovisningsval för FoU för 
varje år i studiens tidsperiod. Detta möjliggör en longitudinell jämförelse där 
förändringar i redovisningsval kan identifieras mellan olika konjunkturfaser.  

3.5.3 Operationalisering av kommunikation och motivation 

Kommunikationen kring FoU operationaliseras i denna studie genom att analysera hur 
de utvalda företagen beskriver och motiverar sina redovisningsbedömningar i 
årsredovisningens beskrivande delar såsom noterna. Analysen fokuserar främst på 
formuleringar i förvaltningsberättelsen eller liknande, redovisningsprinciper samt noter 
som behandlar FoU eller immateriella tillgångar.  

I analysen kodas formuleringar som relaterar till tre typer av kommunikation: 
motivering av förändring i redovisningsval, kommunikation av osäkerhet samt 
beskrivningar av framtida ekonomiska fördelar. För det första analyseras motivationen 
av redovisningsval, där studien identifierar hur företag förklarar beslutet att aktivera 
eller kostnadsföra utvecklingskostnader. Analysen fokuserar på att identifiera om 
företagen kommunicerar och motiverar sina kriterier för aktivering, projektens tekniska 
genomförbarhet eller deras strategiska betydelse. Enligt disclosure-teorin används 
informationsgivning i finansiella rapporter för att minska informationsasymmetri 
mellan företagsledning och externa intressenter (Healy & Palepu, 2001).  

För det andra analyseras kommunikationen av osäkerhet och risk, där formuleringar 
som hänvisar till marknadsförhållanden, konjunkturläge eller ekonomisk osäkerhet 
identifieras i textmaterialet. I studien analyseras exempelvis formuleringar där företag 
beskriver risker kopplade till kopplade till FoU projekt eller osäkerhet kring framtida 
marknadsförutsättningar, se tabell 3. Dessa formuleringar identifieras genom kodning 
av uttryck relaterade till risk, osäkerhet och marknadsutveckling. Detta är relevant för 
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att se hur bedömningen av huruvida utvecklingsutgifter aktiveras beroende på 
konjunkturläget eller inte samt hur företagen motiverar dessa redovisningsval. Filip och 
Raffournier (2014) visar att ekonomiska kriser och osäkerhet kan påverka hur företag 
kommunicerar sina finansiella bedömningar och redovisningsbeslut. För det tredje 
analyseras beskrivningar av framtida ekonomiska fördelar, där företag legitimerar FoU 
projekt genom att hänvisa till innovation, konkurrensfördelar eller framtida intäkter 
utifrån konjunkturen. Studien analyserar även formuleringar kring redovisningsval som 
sammanfaller med konjunkturförändringar, för att undersöka hur företagen 
kommunicerar och motiverar redoviningsvalet. I studien identifieras sådana 
formuleringar i textavsnitt där företag beskriver FoU projektens strategiska betydelse 
eller bidrag till företagets långsiktiga tillväxt. Formuleringarna identifieras genom 
kodning av hänvisningar till innovation, konkurrensfördelar, framtida intäkter och 
tillväxt. Detta analyseras eftersom dessa formuleringar kan användas för att legitimera 
FoU-investeringar och redovisningsval. FoU projekt beskrivs ofta i termer av långsiktigt 
värdeskapande, vilket kan fungera som ett sätt att signalera företagets framtida potential 
i marknaden (Hall, 2002). Denna operationalisering möjliggör därmed en analys av hur 
företag inte enbart redovisar FoU, utan även hur beslut kommuniceras och motiveras i 
årsredovisningarna. Textavsnitt som bedömts som relevanta för kodningschemat samlas 
in och presenteras i empirin. Om ett företag använder identiska formuleringar flera år i 
rad utan förklaring noteras detta som ett resultat i sig, eftersom frånvaro av förändring i 
kommunikationen kan vara lika analytiskt relevant som en förändring.  

3.5.4 Kodningsschema 

För att strukturera analysen av de utvalda företagens årsredovisningar utvecklas ett 
kodningsschema baserat på studiens teoretiska huvudbegrepp. Kodningsscheman 
används inom kvalitativ innehållsanalys för att strukturera analysen och säkerställa att 
tolkning sker på ett konsekvent och systematiskt sätt (Schreier, 2012; Krippendorff, 
2018). För att säkerställa konsistens i kodningen har det kodningsschemat utvecklats 
baserat på studiens ramverk. Kodningskategorierna är definierade och appliceras 
systematiskt på samtliga årsredovisningar. Kodningen har genomförts på så sätt att 
kategorierna testats och justerats i ett initialt skede för att säkerställa att de är 
tillämpbara på materialet. För att minska risken för subjektiva tolkningar har samma 
kodningsprinciper tillämpats konsekvent över alla företag och tidsperioder. Kodningen 
genomförs på menings eller styckesnivå i de delar som behandlar FoU, 
redovisningsprinciper och framtidsbedömningar. Genom användning av ordsöknings 
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verktyget, där samtliga begrepp under empiriska indikatorer från kodningsschemat 
systematiskt identifierats i årsredovisningarna. De textavsnitt som överensstämmer med 
kodningsschemat har därefter kategoriserats och används som empiriskt underlag i 
analysen. Båda författarna har på varsitt håll granskat det empiriska materialet för att 
därefter jämföra och diskutera innehållet tills gemensam slutsats kunde nås.  

Kodningschemats kategorier är direkt kopplade till studiens teoretiska ramverk. 
Kategorin motivering av redovisningsval kommer från PAT, där redovisningsval förstås 
som incitamentdrivna beslut (Watts & Zimmerman, 1978). Kategorin kommunikation 
av osäkerhet och risk samt beskrivningar av framtida ekonomiska fördelar kommer 
från Disclosure teorin, där informationsgivning förstås som ett sätt att hantera 
informationsasymmetri gentemot externa intressenter (Healy & Palepu, 2001). 
Kategorin hänvisning till konjunkturförändring är kopplad till studiens 
konjunkturperspektiv och operationalisering av konjunkturcykler.  

Exempelvis klassificeras ett textavsnitt som motivering av förändring i redovisningsval 
om det innehåller explicit förklaring till varför utvecklingskostnader aktiveras eller 
kostnadsförts, med hänvisning till projektspecifika bedömning eller IAS 38 kriterier. Ett 
avsnitt klassificeras som kommunikation av osäkerhet om det innehåller formuleringar 
kring risk, osäkra kassaflöden eller marknadsförutsättningar kopplade till FoU projekt. 
Avsnitt klassificeras som framtida ekonomiska fördelar om de beskriver förväntade 
intäkter, konkurrensfördelar eller innovation kopplad till specifika FoU projekt. 
Gränsdragningen mellan kategorierna diskuterades gemensamt och fastställs innan 
kodningen påbörjades. 

Nyckelorden från kodningschemat används som ett första steg för att identifiera 
relevanta textavsnitt. Analysen begränsades dock inte enbart till de träffar som 
genererades genom ordsökning. Samtliga identifierade textavsnitt lästes i sitt 
sammanhang och kompletterades med genomgång av noter, förvaltningsberättelse och 
andra FoU relaterade avsnitt i årsredovisningarna. Detta genomfördes för att minska 
risken att relevanta resonemang missades till följd av att företagen använder andra 
formuleringar än de definierade nyckelorden.  
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Tabell 3: Kvalitativt kodningsschema 

Kodningsschemat möjliggör en strukturerad analys av hur redovisningsval och 
kommunikation kring FoU uttrycks i årsredovisningar. Efter kodningen jämförs 
resultaten mellan företag och kopplat till konjunkturfaser för att identifiera 
återkommande mönster och förändringar över tid. En sådan longitudinell analys 
möjliggör att identifiera hur företagskommunikation förändras i relation till externa 
ekonomiska förhållanden (Pettigrew, 1990).  
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3.6 Analysmetod 

Analysen genomförs i två steg då studien har en metodtriangulering där en kvantitativ 
analys kombineras med en kvalitativ tematisk analys. Syftet med denna kombination är 
att först identifiera eventuella förändringar i graden aktivering av FoU beroende på 
konjunkturcykler, för att sedan analysera hur dessa förändringar kommuniceras och 
motiveras i årsredovisningens textavsnitt.  

I det första steget genomförs en kvantitativ analys av redovisningsval kopplade till FoU i 
de utvalda företagens årsredovisningar under perioden 2018-2025. För varje företag och 
år identifieras om utvecklingskostnader aktiveras, kostnadsförs eller skrivs ned. Dessa 
observationer registreras i en analysmatris tillsammans med konjunkturfaserna. Den 
kvantitativa analysen syftar till att identifiera eventuella mönster i hur redovisningsval 
varierar mellan olika konjunkturfaser. Jämförelsen mellan konjunkturfaser genomförs 
genom att aktiveringsgraden grupperas efter hög respektive lågkonjunktur. Därefter 
beräknas den genomsnittliga aktiveringsgraden för respektive konjunkturfas. Dessa 
jämförs både mellan företag och över tid för att identifiera eventuella skillnader i 
redovisningsval mellan olika konjunkturlägen 

I det andra steget genomförs den kvalitativa delen av analysen genom en tematisk analys, 
enligt modellen som utvecklats av Braun & Clarke (2006). Metoden används för att 
systematiskt analysera eventuella återkommande teman i textmaterialet. Analysen 
genomförs enligt Braun & Clarkes (2006) modell. Först läses det insamlade materialet 
upprepade gånger för att skapa en övergripande förståelse av innehållet. Därefter 
genomförs en kodning av relevanta textavsnitt. Koderna grupperas sedan i teman som 
granskas och jämförs med det ursprungliga materialet. Efter denna granskning 
definieras och namnges de slutgiltiga temana som används i analysen. I denna studie 
tillämpas analysen på textavsnitt i företagens årsredovisningar som behandlar 
redovisningsprinciper och immateriella tillgångar om FoU. Genom ordsökning av 
nyckelord från kodningsschemat, har varje textavsnitt som behandlar nyckelordet läst 
igenom och samlats in när textavsnittet passar in på kodningsschemats delar.  

Resultatet från de två analysstegen kopplas samman genom att den kvalitativa analysen 
används för att se hur förändringen bedöms och kommuniceras som identifieras i den 
kvantitativa analysen. Den kvantitativa analysen identifierar eventuella förändringar i 
företagens redovisningsval avseende aktivering, kostnadsföring eller nedskrivning av 
FoU i olika konjunkturfaser. Den tematiska analysen granskar därefter textavsnitten i 
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årsredovisningarna som behandlar motiveringar bakom redovisningsvalet av FoU. Där 
syftet är att analysera hur företagen beskriver, motiverar eller förklarar eventuella 
förändringar i redovisningsvalet kring FoU posten. Genom denna metodtriangulering 
kan studien använda den kvalitativa analysen för att förstå resultaten från den 
kvantitativa analysen. Exempelvis kan en minskad aktiveringsgrad under en 
lågkonjunktur analyseras tillsammans med årsredovisningens textavsnitt för att i sin tur 
undersöka om företaget samtidigt kommunicerar ökad osäkerhet, 
försiktighetsbedömningar eller förändrade förväntningar om framtida ekonomiska 
fördelar. Först identifieras om det finns en koppling mellan FoU och konjunkturläget. 
Sedan analyseras företagens kommunikation kopplat till eventuella förändringar i 
redovisningsvalen. Förändringen i konjunkturen över de åtta åren har möjliggjorts 
genom en longitudinell studie, där den kopplas till företagens aktivering och 
kostnadsföring av FoU över tid. Genom att jämföra företagens aktivering och 
kostnadsföring av FoU över tid kan studien observera trender och teman beroende på 
konjunkturläget.  

3.7 Studiens tillförlitlighet 

För att stärka studiens tillförlitlighet har ett fördefinierat kodningsschema använts 
genom hela analysprocessen. Samma analyskategorier, nyckelord och tillvägagångssätt 
tillämpades på samtliga företag och år, vilket bidrog till en systematisk och konsekvent 
analys av materialet. Författarna till studien har var för sig granskat det empiriska 
materialet för att minimera en ensidig tolkning av materialet. Kodningsschemat 
användes både vid den kvantitativa identifieringen av förändringar i redovisningsval och 
vid den kvalitativa analysen av hur valen kommunicerades och motiverades. Kodningen 
identifierade textavsnitt som granskades var för sig av författarna i sitt sammanhang 
innan de kategoriseras. Eventuella skillnader i tolkning identifieras genom att kodningen 
av textavsnitten skedde separat, därefter jämfördes kodningarna. Skillnader i tolkning 
identifierades när samma textavsnitt placerats i olika kategorier. I dessa fall granskades 
textavsnittet på nytt i sitt sammanhang och diskuterades gemensamt med utgångspunkt 
i kodningschemats definitioner. Processen fortsatte tills båda författarna kom fram till 
en gemensam tolkning och kategorisering uppnåddes. 

Studien bygger på offentliga handlingar, alltså årsredovisningar, vilket bidrar till 
transparens och möjliggör granskning av det empiriska materialet. Samtidigt innehåller 
den kvalitativa analysen inslag av subjektiva bedömningar, vilket innebär att i vissa fall 
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kan andra göra delvis olika tolkningar av materialet. Även om kodningsschemat 
tillämpades konsekvent och tolkningarna diskuterades gemensamt kan det därför inte 
utesluta att vissa bedömningar har påverkats av subjektiva tolkningar. Dessa 
begränsningar har beaktats vid analys och tolkning av studiens resultat.  

3.8 Etik 

Studien baseras uteslutande på tillgängliga årsredovisningar, vilket innebär att inget 
primärdata samlas in från individer och inga personuppgifter behandlas. Materialet är 
offentligt publicerat av företagen själva och avsett för extern granskning, vilket minskar 
risken för intrång i personlig integritet. Trots detta preciseras etiska frågor kopplade till 
tolkning och representation. Årsredovisningar är formella dokument med juridisk och 
ekonomisk betydelse. Enligt en god forskningssed ska studien genomföras sakligt, 
korrekt utan att citat eller formuleringar tas ur sitt sammanhang. Det innebär att 
företagets uttalanden återges korrekt och att tolkningar tydligt särskiljs från faktiska 
formuleringar i texten.  

Vidare ska forskningen bedrivas med vetenskaplig integritet, vilket innefattar 
transparens i metodval, urval och analysprocess. En tydlig redovisning av 
kodningsförfarande och analytiska steg genomförs för att minska risken av selektiv 
tolkning. En ytterligare etisk aspekt rör risken för att anta bolagets avsikter eller 
strategiska motiv som inte tydligt framgår av materialet. Studien analyserar hur 
redovisningen av FoU kommuniceras i årsredovisningar och gör inga anspråk på att 
fastställa bakomliggande intentioner hos enskilda individer. Studien hålls därför på en 
text- och informationsnivå. Slutligen tas hänsyn till principen om korrekt källhänvisning. 
Samtliga teoretiska och metodologiska utgångspunkter redovisas tydligt och refereras 
enligt allmän känd standard. Detta för att säkerställa transparens och möjliggöra 
granskning samt replikation av studien.  

 

3.9 Metodkritik 

En begränsning i studien är att det empiriska materialet bygger på offentliga 
årsredovisningar. Dessa dokument är framtagna för extern rapportering och kan därför 
innehålla formuleringar som syftar till att förklara och legitimera företagens beslut inför 
olika intressenter (Beattie et al., 2004; Dumay, 2016). Detta innebär att studien kan 



 

  41 

analysera hur redovisningsval kommuniceras och motiveras, men inte med säkerhet 
fastställa bakomliggande intentioner. Den kvalitativa delen som bygger på en 
innehållsanalys innebär tolkning av textmaterial. Även om kodningsschema och 
systematisk dokumentation används för att öka transparens (Schreier, 2012; 
Krippendorff, 2018) kan tolkning inte helt undvikas. Fullständig objektivitet är därmed 
inte helt möjligt. Den kvantitativa delen kan inte isolera konjunkturens effekt med kausal 
säkerhet och kan därmed enbart visa en förändring och att det eventuellt finns samband. 
Studien kan därmed identifiera mönster och observerade samband, men inte fastställa 
orsakssamband. 

Dessutom finns en begränsning med studiens operationalisering av konjunkturcykler 
där komplexa ekonomiska förhållanden reduceras hög respektive lågkonjunktur. 
Perioden 2018–2025 omfattar flera olika ekonomiska situationer däribland pandemi, 
återhämtningsperiod, inflation och ränteökning. Även om förenkling möjliggör 
jämförelse mellan konjunkturfaser finns en risk att viktiga skillnader mellan enskilda år 
missas. Resultaten bör därför tolkas som indikatorer på övergripande samband mellan 
konjunkturläge och redovisningsval, snarare än effekter av specifika ekonomiska 
händelser eller kriser. 

Ordsökningens styrka är att den är systematisk och reproducerbar, eftersom samma 
sökord tillämpas för samtliga företag och år. Samtidigt finns en risk att relevanta 
resonemang inte identifieras om företag använder andra formuleringar än de definierade 
sökorden. För att minska risken kombineras ordsökningarna med manuell 
genomläsning av FoU relaterade avsnitt i årsredovisningarna. Trots detta kan det inte 
uteslutas att vissa nyanser eller indirekta motiveringar har missats.  
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4 Empiri 

I detta kapitel presenteras studiens empiriska resultat baserat på insamlat material 
från de utvalda företagens årsredovisningar. Empirin bygger på en genomgång av 
årsredovisningar för perioden 2018–2025. Materialet omfattar både finansiella 
uppgifter kopplade till redovisning av FoU samt textavsnitt där företagen beskriver, 
motiverar och kommunicerar sina bedömningar och strategiska prioriteringar. 

4.1 Kort presentation av företagen 

Hexagon verkar globalt inom digital verklighet, sensorteknik, samt lösningar för industri 
och infrastruktur. Ericsson är ett multinationellt telekommunikationsbolag med fokus 
på nätverksinfrastruktur och 5G-teknik. Sinch är ett moln kommunikationsbolag som 
tillhandahåller meddelandetjänster och kommunikationsplattformar globalt. Mycronic 
utvecklar precisionsteknik och produktionslösningar för elektronikindustrin. Atlas 
Copco bedriver en global industrikoncern med verksamhet inom kompressorer och 
industritillbehör. Saab fokuserar på försvars- och säkerhetslösningar inom bland annat 
flyg, elektronik och civil säkerhet. Samtliga bolag är noterade på Stockholmsbörsen och 
redovisar FoU som en central del av sin verksamhet.  

4.2  Förändring av aktivering av FoU över tid utifrån 
Konjunktur (Kvantitativ) 

Hexagon uppvisar den högsta och mest stabila aktiveringsnivån bland de analyserade 
bolagen. Under högkonjunkturen 2018 och 2021–2022 är aktiveringen på en stabil nivå 
mellan 49,92% och 52,89%. Under lågkonjunkturen 2019 och 2020 ökar aktiveringen 
till 53,55% respektive 53,50%, vilket visar en viss ökning trots svagare ekonomiskt läge. 
Den tydligaste ökningen sker dock under lågkonjunkturen 2023 och 2024, där 
aktiveringsgraden når 55,18% respektive 57,47% vilket är den högsta nivån under hela 
perioden. År 2025 minskar aktiveringen något till 54,97%. Sammantaget visar 
utvecklingen att Hexagon inte bara upprätthåller utan i flera fall ökar sin aktivering 
under lågkonjunkturen, men ökningen är minimal. 
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Figur 5: FoU redovisning Hexagon, 2018–2025 

Sinch uppvisar en betydligt mer instabil utveckling i aktiveringsgrad över tid. Under 
högkonjunkturåren 2018 och 2021 var aktiveringen på 19,78% respektive 18,67%, och 
sjunker ytterligare till 15,18% under lågkonjunkturen 2019. Däremot sker en ökning 
under lågkonjunkturen 2020, där aktiveringen stiger till 28,22%, följt av en fortsatt 
högre nivå under 2022 och 2023 på 20,41% respektive 29,71%. Under 2024 minskar 
aktiveringen till 22,29% för att åter öka till 25,90% år 2025. Aktiveringsgraden är 
genomgående högre under 2020 och 2022–2023 jämfört med åren 2018–2019 och 
2021. 

 

Figur 6: FoU redovisning Sinch, 2018–2025 

Mycronic uppvisar genomgående en låg aktiveringsgrad jämfört med övriga bolag. 
Under högkonjunkturen 2018 och 2021–2022 är nivån mellan 2.06% och 7,74%. Under 
lågkonjunkturen 2019 är aktiveringen på 2,95%, men ökar till 14,19% år 2020. Efter en 
nedgång till 4,49% år 2022 sker åter en ökning under lågkonjunkturen 2023 och 2024 
till 8,80% respektive 10,11%. År 2025 minskar aktiveringen till 6,14%. 
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Figur 7: FoU redovisning Mycronic, 2018–2025 

Atlas Copco uppvisar en relativt stabil men samtidigt cyklisk utveckling. Under 
högkonjunkturen 2018 och 2021 är aktiveringsgraden 21,09% respektive 25,19%, medan 
den minskar till 20,28% år 2022. Under lågkonjunkturåren 2019 och 2020 var nivån på 
21,86% respektive 26,22%, där 2020 representerade en topp under perioden. Efter en 
nedgång till 17,95% år 2023 sker en återhämtning under 2024 och 2025 till 20,20%. 
Sammantaget visar detta att bolaget i viss utsträckning ökar sin aktiveringsgrad under 
lågkonjunktur, men att variationerna är mer begränsade än för exempelvis Sinch.  

 

Figur 8: FoU redovisning Atlas Copco, 2018–2025 

Ericsson uppvisar en låg och relativt stabil aktiveringsgrad under större delen av 
perioden. Mellan 2018 och 2022 varierar aktiveringen mellan 2,02% och 3,83%, vilket 
visar en begränsad påverkan från konjunkturförändringar. Ett tydligt trendbrott sker 
dock 2023, då aktiveringsgraden ökar till 8,45%, följt av fortsatt högre nivåer på 7,90% 
och 7,33% under 2024 och 2025.  
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Figur 9: FoU redovisning Ericsson, 2018–2025 

Saab visar en nedåtgående trend i aktiveringsgrad över tid. Från en nivå på 15,08% år 
2018 ökar aktiveringen till 18,21% år 2019 och kvarstår på 18,19% år 2020. Därefter sker 
en successiv minskning till 12,92% år 2021 och vidare till 6,55% år 2022. Nedgången 
fortsätter under lågkonjunkturen 2023 till 2025, där aktiveringsgraden sjunker till 
mellan 6,15% och 5,03%, med en ökning till 5,82% år 2025. Utvecklingen visar att 
aktiveringsgraden minskar över tid utan en tydlig koppling till konjunkturens 
förändringar.  

 

Figur 10: FoU redovisning Saab, 2018–2025 

Sammanfattningsvis visar den kvantitativa analysen att bolagen uppvisar olika mönster 
i hur aktiveringssidan av FoU utvecklas över tid. Flera bolag, däribland Sinch, Mycronic 
och i viss mån Atlas Copco, uppvisar en tendens till högre aktiveringsgrad under 
lågkonjunktur perioder, även om variationerna mellan enskilda år är betydande. 
Hexagon avviker genom att uppvisa en genomgående hög och i vissa fall ökade 
aktiveringsgrad, oberoende av konjunktur, med särskilt höga nivåer under senare 
lågkonjunktur år. Ericsson uppvisar däremot en stabil låg nivå fram till 2022, följt av ett 
tydligt trendbrott med högre aktivering från 2023 och framåt. Saab utgör ett tydligt 
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undantag genom en kontinuerligt minskad aktiveringsgrad över perioden, utan ett 
tydligt samband med konjunkturförändringar. Sammantaget visar resultaten att det inte 
finns ett enhetligt beteende mellan bolagen, men att flera bolag uppvisar en ökad 
aktivering i samband med lågkonjunktur, samtidigt som andra bolag följer mer 
bolagsspecifika utvecklingsmönster.  

 

Tabell 4: Sammanställning av aktiveringsgrad (%) per bolag och år, 2018–2025 

4.3    Kommunikation och bedömning av förändring i 
aktivering av FoU  

I detta avsnitt presenteras resultaten från den kvalitativa analysen av företagens 
årsredovisningar. Fokus ligger på hur bolagen beskriver och kommunicerar FoU, samt 
hur eventuella förändringar i redovisningsval, alltså aktiveringsgraden av FoU, och 
strategiska prioriteringar uttrycks i den löpande texten. Det empiriska materialet består 
av textavsnitt från förvaltningsberättelser, noter och redovisningsprinciper, där 
formuleringar kopplade till FoU har identifierats och analyserats. Utifrån detta material 
redovisas återkommande mönster i hur företagen framställer FoU, hur osäkerhet och 
risk kommuniceras samt hur förändringar motiveras eller lämnas utan förklaring. 
Avsnittet är strukturerat utifrån kodningschemat, där varje delområde behandlar ett 
specifikt sätt som företagen kommunicerar FoU och relaterade förändringar. Under 
datainsamlingen framkom det att företagen under vissa år använder en form av 
standardiserad text för vissa av textavsnitten som är likadana över åren där enbart de 
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finansiella talen ändras, alltså aktivering och kostnaden för FoU under året. Därmed tas 
inte information från alla år och alla bolag med i den kvalitativa empirin nedan, då den 
är repetitiv. Nedan presenteras tidigare nämnda analytiska begrepp som undersökts i 
kodningschemat i de följande underruktikerna. 

4.3.1  Hur beskrivs och framställs FoU 

Företagen framhåller genomgående forskning och utveckling (FoU) som en avgörande 
drivkraft för långsiktig tillväxt och konkurrenskraft. Hexagon betonar FoUs roll i att 
skapa nya marknadsmöjligheter genom innovation, snarare än enbart vidareutveckling 
av befintliga produkter. Data anses som kärnan för Hexagons verksamhet: “Att sätta data 
i arbete ligger i Hexagons DNA” (Hexagon, 2020, sid 3), detta tydliggör hur FoU kopplas 
till datadrivet värdeskapande. Sinch beskriver FoU som avgörande för att nå varaktig 
framgång i en bransch präglad av snabb teknikutveckling. Detta konkretiseras genom 
bolagets globala räckvidd, där innovation kopplas direkt till anpassningsförmåga: “Vår 
molnbaserade kommunikationsplattform når varje mobiltelefon i världen, på en eller ett 
par sekunder (Sinch, 2019, sid 8), vilket illustrerar hur FoU omsätts i global 
infrastruktur. Deras fokus ligger på att bygga nästa generations meddelandetjänster och 
att integrera AI i hela sin produktportfölj. För Mycronic beskrivs innovation som själva 
kärnan i verksamheten. Bolaget framhåller sin historiska förmåga att ligga i framkant, 
bland annat genom tekniska genombrott inom maskritare teknologi. Detta syns även i 
bolagets egna formuleringar där innovation aktivt lyfts fram som fundament för 
verksamheten. I Mycronics årsredovisning framgår det att: “Mycronics existens har sin 
grund i innovationer” (Mycronic, 2025, sid 16). Vidare betonar bolaget hur FoU 
organiseras nära kunden för att öka effektiviteten: “vår FoU är lokalt förankrad i 
decentraliserade divisioner. Detta tillvägagångssätt uppskattas av kunderna” (Mycronic, 
2023, s.15). Detta stärker bilden av FoU som både strategisk och operativt centralt.  

Medan Atlas Copco lyfter fram att innovativa produkter direkt förbättrar kundnöjdheten 
och stärker de finansiella resultaten. Atlas Copco framställer även FoU som en av 
koncernens viktigaste strategiska pelare för tillväxt och en central del i företagskulturen.  

“För oss handlar innovationer om att förstå hur vi skapar värde för kunderna. En 
produkt kan ha hur coola egenskaper som helst, men om den inte gör kundens 
produkter och processer billigare, säkrare, mer precisa eller energisnåla, så är det 
bara ytterligare en produkt - inte en innovation” (Atlas Copco, 2019, sid. 3) 



 

  48 

Denna syn förstärks ytterligare i senare årsredovisningar där FoU beskrivs som en 
central del av bolagets identiteter “vi har fortsatt att öka våra investeringar i forskning 
och utveckling… det är grundläggande inslag i vår strategi” (Atlas Copco, 2021, sid 3). 
Vidare framhålls innovation som en del av organisationskulturen “innovation och 
ständiga förbättringar har högsta prioritet i alla delar av organisationen” (Atlas Copco, 
2024, sid 4), samt att AI i allt högre grad integreras i FoU arbetet för att öka effektivitet 
och kundvärde.  

Ericsson ser sina investeringar som ett sätt att uppnå teknik och kostnadsledarskap. 
Detta perspektiv uttrycks aktivt i bolagets strategi där “utgångspunkten för strategin är 
att öka investeringarna i FoU för teknik och kostnadsledarskap" (Ericsson, 2018, sid 1). 
Senare betonas även FoU som grund för långsiktigt värdeskapande och lönsamhet, där 
investeringar i teknik anses nödvändiga både för konkurrenskraft och för att generera 
attraktiva marginaler.  

För Saab är fortsatta satsningar på FoU en förutsättning för att kunna "ligga steget före” 
i en snabbt föränderlig omvärld. I Saabs årsredovisningar beskrivs FoU även som 
verksamhetskritisk och att de utgör hela grunden för företagets tekniska ledarskap och 
framtida framgång. Saab beskriver sig själva som ett innovationsbolag som ständigt 
måste ligga i framkant när det kommer till teknologi, för att i sin tur möta kundens behov 
i en värld som ständigt förändras. Saab skriver även att, “I samarbete med våra kunder 
investerar Saab ungefär 20 procent av sin årsomsättning i innovation, vilket gör det till 
ett av de svenska teknikföretag som satsar mest på forskning och utveckling” (Saab, 2021 
sid. 22).  

4.3.2   Kommunikation av osäkerhet för FoU och marknad 

Vid sidan av de positiva framställningarna kommuniceras en betydande osäkerhet 
kopplad till utveckling och externa riskfaktorer. Hexagon poängterar att FoU:s 
verksamhet är kostsam och att det alltid finns en risk för misslyckade produktlanseringar 
eller kommersialiseringen, vilket kan få väsentliga negativa konsekvenser. Detta 
konkretiseras i bolagets riskbeskrivning där det framgår att “FoU är kostsamt och 
utveckling av nya produkter innebär alltid en risk för misslyckade produktlanseringar 
eller misslyckad kommersialisering” (Hexagon, 2023, sid 14). Sinch adresserar däremot 
specifika risker rörande den snabba tekniska utvecklingen inom området som AI, samt 
“risk för att viktiga aktörer på marknaden, till exempel Google eller Apple, ändrar strategi 
och försöker kringgå Sinch infrastruktur" (Sinch, 2024, sid 51). Bolaget lyfter även 
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externa kriser som en riskfaktor “pandemier, som till exempel Covid-19 pandemin, kan 
allvarligt påverka lokala och globala verksamheter” (Sinch, 2020, sid 51). 

Mycronic kommunicerar en tydlig utvecklings risk där projekt kan misslyckas med att 
generera lönsamma affärsmöjligheter. Detta uttrycks aktivt i årsredovisningen där 
bolaget skriver att FoU "utsätter koncernen för en utvecklings risk avseende att den 
utveckling som bedrivs inte leder fram till nya lönsamma affärsmöjligheter” (Mycronic, 
2025, sid 38). De belyser även externa osäkerhetsfaktorer såsom handelsstörningar, 
geopolitisk oror och kompetensbrist som potentiella hinder för tillväxt. De lyfter även 
fram hur geopolitiska spänningar och handelskonflikter skapar en utmanande miljö som 
påverkar efterfrågan. Ericsson lyfter upp att resultatet av deras omfattande FoU-
investeringar ofta är svåra att förutsäga på grund av branschens snabba 
marknadsförändringar. Saab lyfter fram likt Ericsson att med tanke på en föränderlig 
värld som präglas av snabb teknikutveckling och tuff konkurrens, måste bolaget försäkra 
sig om att ligga steget före. Detta menar Saab på att de gör genom satsningar på FoU. 
Saab lyfter även fram risker kopplade till teknologiska skiften, där så kallade “disruptive 
technologies” kan göra befintliga system föråldrade. Samtidigt betonas behovet av snabb 
anpassning i en förändrad geopolitisk kontext, särskilt efter 2022.  

Atlas Copcos årsredovisningar hänvisar till osäkerhet kring industriproduktion, 
investeringsvilja och fluktuationer i valuta och räntesatser. Även geopolitik och 
handelshinder nämns, 2018–2019 nämns Brexit och handelskonflikter som källor till 
ökad marknadskomplexitet. Under 2023–2025 beskrivs kriget i Ukraina ha en 
begränsad direkt finansiell påverkan men bidrar till den allmänna osäkerheten. Utöver 
detta lyfter Atlas Copco även tekniska och kommersiella risker kopplade till 
produktutveckling, samt nyare risker relaterade till AI som potentiellt störande 
teknologi.  

4.3.3  Hänvisning till konjunkturförändringar 

Företagen använder ofta det rådande ekonomiska läget för att sätta sina strategiska 
beslut och sin investeringsvilja i ett sammanhang. Hexagon har genomgående kopplat 
sin förmåga till anpassning och innovation till makroekonomiska skiften. Under 
pandemiåret 2020 betonar bolaget vikten av anpassningsförmåga. “Den största 
lärdomen jag tar med mig från året som gått är att det som i slutändan betyder mest är 
hastighet. Det är inte längre så att starkast överlever snarare att snabbast överlever” 
(Hexagon, 2020 sid. 8). Året därpå beskrevs som början på en global återhämtning, 
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“2021 kommer vi att minnas som året då världen började återhämta sig från den 
extraordinära period som hållit människor, industrier och ekonomier tillbaka” (Hexagon 
2021, sid. 8). Trots fortsatt geopolitisk oro behöll bolaget en offensiv hållning, vilket 
sammanfattas i 2023 års VD-ord, “Hexagon kom ut ur 2023 inte trots de globala 
utmaningarna, utan snarare på grund av dem” (Hexagon, 2023, sid. 11). Utöver dessa 
citat nämner bolaget i sina rapporter specifika utmaningar såsom en svag byggbransch 
och motvind på internationella marknader som påverkande faktorer för tillväxten. 
Bolaget ger även konkreta exempel på makroekonomiska utmaningar, där rapporter 
beskriver extrem ekonomisk motvind till följd av kriget i Ukraina, energikris och hög 
inflation (2022), samt senare svag byggbransch och motvind i Kina (2025). 

Sinch adresserar liknande utmaningar och förklarar i sin rapport för 2023 hur 
marknadsläget snabbt förändras. “De makroekonomiska förutsättningarna förändrades 
kraftigt i början av 2022 pågrund av geopolitisk oro, ökad inflation och stigande räntor” 
(Sinch, 2023, sid. 29). Trots den kraftiga inbromsningen i ekonomin uttryckte bolaget 
redan under 2022 en beredskap för sämre tider genom att framhålla. “Blickar vi framåt 
står Sinch väl rustad och har goda förutsättningar att prestera väl trots en kraftigt 
försämrad konjunktur." (Sinch, 2022, sid. 6). Detta samband uttrycks även tydligt i 
bolagets finansiella resonemang “den makroekonomiska utvecklingen med försvagad 
kronkurs, stigande inflation, ökade räntor och minskad ekonomisk tillväxt har påverkat 
bolagets resultat…” (Sinch, 2022, sid 83) 

Andra bolag, som Mycronic, observerade under 2025 en svag marknad i Europa till följd 
av en trög ekonomisk utveckling, men identifierade samtidigt en kraftig motvikt i den 
pågående AI boomen. Denna boom drev efterfrågan på avancerade servrar och 
testutrustning, vilket motiverade ökade FoU satsningar trots ett i övrigt “osäkert 
investeringsklimat”. Atlas Copco har å sin sida poängterat att de medvetet fortsätter 
investera i innovation även under ekonomiska nedgångar för att möta kundernas 
långsiktiga förväntningar och gå stärkta ut kriser, såsom pandemin. Sammanfattningsvis 
fungerar konjunkturhänvisningar ofta till en förklaringsmodell för varför vissa 
strategiska vägval, exempelvis ökad aktivering eller skärpt fokus på specifika teknologier, 
har genomförts.  

4.3.4  Motivering av förändring i FoU redovisning 

När förändringar sker i redovisningen av FoU motiveras dessa ofta genom strategiska 
skiften, kostnadsbesparingsprogram eller specifika tekniska framsteg. Hexagon 
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motiverade exempelvis en förändring under 2025 med införandet av en ny operativ 
modell som syftar till att lägga grunden för ett nytt tillväxtkapital. Sinch lanserade under 
2022 ett kostnadsbesparingsprogram för att anpassa verksamheten till den förändrade 
makromiljön. Mycronic kopplar ofta sin ökade aktivering till stora produktlanseringar 
eller tekniska genombrott. Exempelvis motiveras ökningen 2023 av specifika tekniska 
milstolpar såsom halvledarlasrar och MYPro A40 plattformen, vilket ger en tydligare 
koppling mellan redovisning och teknisk utveckling.  

Hos Saab finns en tydlig koppling där aktiveringen av utvecklingsutgifter motiveras med 
specifika projekt, såsom den långsiktiga satsningen på Gripen E/F. Utöver detta 
motiverar Saab förändringar genom portföljoptimering och effektiviseringsprogram 
såsom P50, samt genom förändringar i nyttjandeperioder där den maximala 
avskrivningstiden förlängs till 15 år (2025) för att spegla längre livscykler i stora projekt. 
Ericsson har tidigare motiverat minskad kapitalisering med tekniska skiften och 
förändringar i produktportföljen. År 2020 skedde en ökning på ca 4 % i aktiveringen av 
FoU. Trots pandemin fortsatte investeringar att öka för att säkra långsiktig 
konkurrenskraft. Redovisningsvalet att öka aktiverings graden legitimeras av behovet att 
“gå stärkt ur pandemin. “Vi vet att vi måste fortsätta investera i innovationer och effektiv 
produktion för att gå stärkta ur pandemin ” (Atlas Copco 2020, sid 3). Bolaget motiverar 
även förändringar genom strategiska skiften i FoU portföljen, där resurser omfördelas 
till projekt med större innovationshöjd i stället för gradvis förbättring.  

4.3.5  Avsaknad av motivering vid förändring av FoU 

Trots de motiveringar som ges finns det flera tillfällen där betydande förändringar i 
andelen aktiverad FoU sker utan någon förklaring i årsredovisningens löpande text. 
Redovisningskrav följs men det finns ändå en avsaknad av motivering till varför den 
aktiverade andelen FoU skiftar mellan olika år. Företagen ger generellt en 
standardiserad förklaring om att varje utvecklingsprojekt prövas individuellt mot 
kriterierna i IAS 38. Det ges sällan en direkt förklaring i den löpande texten till varför 
aktivering plötsligt ökar eller minskar ett specifikt år, utöver den generella redovisnings 
policyn. Hexagon redogör för en omfattande 

nedskrivning på 152,4 MEUR år 2025, men ger ingen fördjupad förklaring till varför den 
inträffat utöver att den ägt rum.  
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Sinch uppvisar en ökad aktivering under åren 2020 och 2022 utan att detta specifikt 
kommenteras eller förklaras i texten. På liknande sätt saknar Mycronic en direkt 
förklaring till varför aktiveringen fördubblats under 2023, det framgår inte specifika 
redovisningsmässiga bedömningar som ledde till just dessa variationer. Trots att 
aktiveringen för Mycronic ökade från 30 MSEK till 63 MSEK saknas en aktiv 
redovisningsmässig förklaring i denna förändring utöver generella principer. Ericsson 
lämnade också en större aktivering av FoU under 2023, utan kommentar, trots att fokus 
i övrigt låg på de skakiga marknadsförhållandena. År 2022 skedde en minskning i 
aktivering av FoU från föregående år i Saabs årsredovisning. Saab ger ingen tydlig 
förklaring till varför aktiveringsgraden minskar, men framhåller samtidigt en ökad andel 
utvecklingskostnader främst hänförliga till utvecklingen av Gripen E/F. Under 2022 
minskar aktiveringsgraden markant utan någon djupgående förklaring i den löpande 
texten. Detta sker trots att bolaget samtidigt hänvisar till Gripen-programmet, vilket 
visar på en begränsad transparens i den narrativa redovisningen.  

4.4 Sammanfattning av empirin  

Sammanfattningsvis visar sammanvägningen av den kvantitativa (4.1) och den 
kvalitativa (4.2) undersökningen att förändringar i aktiveringsgrad av FoU endast delvis 
kan relateras till hur dessa kommuniceras i företagens årsredovisningar. Den 
kvantitativa analysen visar att flera bolag, särskilt Sinch, Mycronic och i viss mån Atlas 
Copco, uppvisar en tendens till högre aktiveringsgrad under lågkonjunkturperioder. 
Hexagon avviker genom att upprätthålla en genomgående hög aktiveringsgrad med en 
svag ökning under senare lågkonjunktur år, medan Saab uppvisar en nedåtgående trend 
oberoende av konjunkturen. Ericsson visar ett trendbrott först från 2023. Den kvalitativa 
analysen visar samtidigt att samtliga bolag konsekvent framställer FoU som en 
strategiskt avgörande investering, oberoende av konjunkturläge. FoU kopplas 
återkommande till innovation, konkurrenskraft och långsiktigt värdeskapande, och 
investeringar legitimeras genom övergripande resonemang om teknikutveckling och 
framtida tillväxt. Denna typ av argumentation återfinns både under hög och 
lågkonjunktur, vilket visar på en relativt stabil narrativ framställning över tid.  

När resultaten från de två delarna jämförs framträder ingen koppling mellan 
förändringar i aktiveringsgrad och hur dessa motiveras i den narrativa 
kommunikationen. Trots att flera bolag ökar sin aktivering under lågkonjunktur, saknas 
i de flesta fall direkta förklaringar i texten som direkt kopplar dessa förändringar till 
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redovisningsmässiga bedömningar eller konjunkturläge. I stället används generella och 
återkommande formuleringar om innovation och långsiktighet, vilka inte varierar i takt 
med de kvantitativa förändringarna. Det finns dock enstaka exempel där en tydligare 
koppling kan identifieras. Mycronic och Saab motiverar delar av sina FoU satsningar 
genom specifika projekt såsom tekniska plattformar och Gripen programmet, vilket visar 
att konkreta utvecklingsinsatser i vissa fall används för att legitimera redovisningsval. 
Dessa kopplingar är dock begränsade och förklarar inte de bredare variationerna i 
aktiveringsgrad över tid.  

Ett återkommande resultat i empirin är i stället förekomsten av ett gap mellan finansiella 
förändringar och narrativförklaring. Den kvantitativa undersökningen visar tydliga 
variationer i aktiveringsgraden mellan år och konjunkturfaser, medan den kvalitativa 
analysen visar att motsvarande variationer sällan förklaras aktivt i årsredovisningens 
löpande text. Företagen hänvisar ofta till standardiserade redovisningsprinciper, såsom 
IAS 38, utan att närmare redogöra för de specifika bedömningarna som ligger bakom 
förändringar i aktivering mellan enskilda år. Sammanfattningsvis visar empirin även att 
om FoU konsekvent legitimeras som strategiskt viktig i den narrativa kommunikationen, 
finns det begränsat stöd för att förändringar i aktiveringsgraden systematiskt motiveras 
eller förklaras i relation till konjunktur eller specifika redovisningsbelsut. I stället präglas 
kommunikationen av stabila och återkommande argument, medan de faktiska 
redovisningsvalen varierar över tid.  
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5    Analys 

I detta kapitel analyseras studiens empiriska resultat i relation till referensramen. 
Syftet är att förstå hur förändringar i konjunkturläget kan relateras till företags 
redovisningsval av FoU, samt hur dessa val kommuniceras i årsredovisningarna. 
Analysen utgår från Positive Accounting Theory (PAT) och Disclosure-teorin samt 
resultatplanering.  

5.1   Hur konjunkturcykler sammanfaller med förändring i 
FoU redovisning  

Den kvantitativa empirin visar att flera av de studerade företagen uppvisar variationer i 
aktiveringsgrad av FoU som delvis sammanfaller med förändringar i konjunkturläget. 
Ett tydligt exempel är Sinch, som uppvisar en ökad aktiveringsgrad under perioder av 
ekonomisk osäkerhet, särskilt i samband med lågkonjunkturen 2020. Ett liknande men 
svagare mönster kan observeras i Mycronic. Detta kan förstås i relation till konjunkturen, 
då lågkonjunkturen präglas av osäkerhet kring efterfrågan och framtida kassaflöden. 
Filip och Raffournier (2014) visar att incitament till resultatplanering kan variera över 
konjunkturcykeln. Förändringarna i aktiveringsgrad hos Sinch och Mycronic är 
överensstämmande med denna förklaring, men det går inte att fastställa om 
förändringarna faktiskt beror på resultatplanering. En alternativ förklaring är att 
företagens bedömningar av framtida ekonomiska fördelar förändrats till följd av det 
ekonomiska läget. IAS 38 möjliggör aktivering av utvecklingskostnader när kriterierna 
för aktivering är uppfyllda. Detta innebär att redovisningsval av FoU kan påverka det 
redovisade resultatet. Bachmann et al. (2013) visar att ekonomisk osäkerhet påverkar 
företags beslutsfattande och framtidsbedömningar. Detta kan bidra till att förklara 
varför företagen förändrar aktiveringsgrad av FoU mellan hög och lågkonjunktur. 
Eftersom redovisning av utvecklingskostnader enligt IAS 38 bygger på framåtblickande 
bedömningar, innebär detta att konjunkturläget indirekt påverkar kostnader som 
bedöms uppfylla kriterierna för aktivering (IFRS Foundation, 2025). Samtidigt varierar 
aktiveringsgraden även mellan företag som verkar under samma konjunktur. Detta 
indikerar att konjunkturläget ensamt inte kan förklara de observerade variationerna. 
Företagsspecifika faktorer kan också påverka hur utvecklingskostnader redovisas. 
Resultaten bör därför tolkas som att konjunkturen utgör en möjlig påverkningsfaktor 
snarare än en ensam förklaring. 
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Utifrån Positive Accounting Theory (PAT) kan dessa variationer vidare tolkas som 
förenliga med att förändrade incitament påverkar redovisningsval. Samtidigt 
undersöker inte denna studie inte företagsledningens faktiska motiv eller 
beslutsprocesser, vilket innebär att PAT främst används som ett tolkningsperspektiv 
snarare än som en förklaring som kan verifieras empiriskt. När resultatet pressas under 
lågkonjunktur ökar incitamenten att använda det redovisningsmässiga 
handlingsutrymme som finns för att påverka hur företagens prestation framstår (Watts 
& Zimmerman, 1978). Genom att aktivera en större andel FoU kostnader kan företag 
skjuta kostnader framåt i tiden, vilket bidrar till ett högre kortsiktigt resultat. Samtidigt 
visar empirin att detta samband inte är enhetligt. Exempelvis visar Saab en kontinuerlig 
minskning i aktiveringsgrad oberoende av konjunkturläget, medan Hexagon visar 
relativt stabila nivåer över tid. Detta indikerar att konjunkturen inte ensamt 
förklararvariationerna, utan att redovisningsval även formas av interna faktorer såsom 
riskprofil och strategiska prioriteringar. Analysen indikerar att konjunkturcykeln kan 
utgöra en påverkansfaktor, men resultaten visar samtidigt att variationerna inte kan 
förstås enbart utifrån konjunkturläget.  

5.1.1  Resultatplanering som förklaringsfaktor  

När resultaten analyseras i relation till resultatplanering framträder ytterligare en 
dimension. FoU utgör en särskilt relevant post i detta sammanhang eftersom den präglas 
av betydande bedömningsutrymme och ofta har en stor påverkan på resultatet. Den 
ökade aktiveringsgraden Den ökade aktiveringsgraden som observeras i vissa företag 
under lågkonjunktur är överensstämmande med resultatplanering som en möjlig 
förklaring, men kan även förklaras av förändrade bedömningar av framtida ekonomiska 
fördelar. Exemplet med Sinch visar att förändringar i aktiveringsgrad sammanfaller med 
perioder av ekonomisk osäkerhet. Detta är överensstämmande med resultatplanering 
som en möjlig förklaring, med det går inte att avgöra om förändringarna faktiskt drivs 
av sådana incitament eller av förändrade bedömningar av utvecklingsprojektens 
framtida ekonomiska värde. Under perioden av osäkerhet kan företag exempelvis 
prioritera projekt med högre sannolikhet att generera framtida ekonomiska fördelar, 
vilket påverkar vilka kostnader som uppfyller aktiveringskriterierna. Yang (2019) visar 
att hög aktivering av FoU som senare följs av nedskrivningar kan indikera att tidigare 
redovisningsval varit alltför optimistiska eller strategiskt motiverade. Liknande mönster 
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framkommer i Hexagon (2025), där tidigare aktiverade utvecklingskostnader senare 
skrivs ner. Detta överensstämmer med Yangs (2019) resonemang om att hög aktivering 
till följd av nedskrivningar kan indikera antingen optimistiska redovisnings 
bedömningar eller legitima förändringar i projektets framtidsutsikter.  

De observerade förändringarna i aktiveringsgraden kan inte enbart beskrivas som 
konjunkturberoende, utan även som potentiellt incitaments drivna. Detta indikerar tatt 
vissa återkommande mönster kan observeras i det empiriska materialet, även om 
variationerna skiljer sig mellan företagen. Detta innebär att resultatplanering bör förstås 
som en möjlig, men inte omfattande, förklaringsmekanism. PAT bidrar här genom att 
förklara varför incitament uppstår, medan resultatplanering förklarar hur dessa 
incitament kan omsättas i praktiken. Utfallet varierar dock beroende på företagets 
specifika kontext.  

5.2   Kommunikation av FoU ur ett Disclosure perspektiv 

Den kvalitativa empirin visar att samtliga företag konsekvent framställer FoU som en 
strategiskt central och långsiktig investering oberoende av konjunkturläge. 
Kommunikation präglas av återkommande formuleringar kring innovation, 
konkurrenskraft och framtida tillväxt. Ur ett disclosure perspektiv kan detta förstås som 
ett sätt att hantera informationsasymmetri genom att skapa en övergripande och positiv 
bild av verksamheten (Healy & Palepu, 2001). Eftersom FoU innebär osäkerhet och inte 
fullt ut återspeglas i finansiella rapporter fungerar den narrativa kommunikationen som 
ett komplement till siffrorna. Då FoU är förknippat med hög osäkerhet (Hall, 2002) blir 
företagens kommunikation kring framtidsutsikter och risk central för att legitimera 
redovisningsval inför externa intressenter.  

Samtidigt visar analysen att kommunikationen i stor utsträckning är stabil över tid och i 
begränsad utsträckning anpassas efter förändringar i redovisningsval. Trots att företag 
som Sinch och Mycronic uppvisar variationer i aktiveringsgrad, förändras inte 
kommunikationen i motsvarande grad. Detta tyder på att disclosure inte enbart syftar 
till att minska informationsasymmetri, utan även till att påverka hur externa intressenter 
uppfattar företaget. Kommunikation framstår därmed som strategisk, där fokus ligger 
på att upprätthålla legitimitet och en konsekvent bild av verksamheten snarare än att ge 
detaljerad insyn i redovisningsmässiga förändringar. Den konsekventa bilden kan till 
viss del förklaras utifrån Disclosure-teorin då korrekt information ska ges oavsett 
konjunktur och reflektera verksamheten och för att företaget ska vara transparenta 
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(Healy och Palepu, 2001). Detta då företag kan tona ner negativ information. Detta 
innebär att kommunikationen i begränsad utsträckning används för att förklara 
förändringar i redovisningsvalen, vilket är centralt i relation till studiens andra 
frågeställning.  

5.2.1  Kommunikation av risk och osäkerhet 

Företagen kommunicerar även återkommande risker kopplade till FoU och 
marknadsförhållanden, såsom teknologisk osäkerhet och förändrade 
marknadsförutsättningar i låg och högkonjunktur. Ur ett disclosure perspektiv kan detta 
ses som ett sätt att balansera den positiva framställningen av FoU. Genom att inkludera 
riskinformation skapas en mer trovärdig helhetsbild, samtidigt som företagen kan 
legitimera framtida utfall. Dock framstår denna riskkommunikation som relativt 
generell och inte direkt kopplad till specifika förändringar i redovisningsval. Detta 
indikerar att kommunikationen av osäkerhet fungerar som en övergripande 
legitimerings strategi snarare än som en förklaring till konkreta redovisningsbeslut. 
Detta visar hur företagen kommunicerar risk och osäkerhet kopplat till studiens andra 
frågeställning.  

5.2.2  Begränsad transparens i redovsiningsförklaringar 

Ett centralt resultat är att förändringar i aktiveringsgrad i vissa fall sker utan tydlig 
motivering i den narrativa kommunikationen. Trots att IAS 38 kräver omfattande 
bedömningar saknas ofta detaljerade förklaringar till varför dessa bedömningar 
förändras över tid. Företagen hänvisar istället till generella redovisningsprinciper, vilket 
begränsar transparensen i praktiken. Detta tyder på att företag inte fullt ut synliggör de 
subjektiva bedömningar som ligger bakom redovisningsvalen. Disclosure används 
därmed selektivt, där vissa aspekter av verksamheten lyfts fram medan andra tonas ned. 
I relation till studiens andra frågeställning indikerar detta att de valda företagen i vissa 
fall inte kommunicerar eller motiverar förändringar i redovisningsval på ett transparent 
sätt.  

5.3   Avvikelsen mellan redovisning och kommunikation 

När den kvantitativa och kvalitativa analysen kombineras framträder en avvikelse mellan 
redovisningsförändringar och hur dessa kommuniceras. Medan den kvantitativa 
analysen visar variationer i aktiveringsgrad över tid, visar den kvalitativa analysen att 
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dessa förändringar sällan följs av en motsvarande förklaring. Detta innebär att externa 
intressenter saknar tillgång till den information som krävs för att fullt ut förstå de 
bedömningar som ligger bakom förändringarna, i studien som gjorts av Healy och Palepu 
(2001) framförs att företagsledningen ofta har ett informationsövertag över intressenten 
då ledningen har kunskap om information som inte intressenten har.  

Ur ett teoretiskt perspektiv innebär detta att PAT och disclosure-teorin delvis pekar i 
olika riktningar. PAT visar ett möjligt tolkningsperspektiv för varför redovisningsval kan 
förändras, medan Disclosure-teorin ger ett perspektiv på hur dessa val kommuniceras. 
Eftersom studien inte undersöker företagsledningens faktiska motiv kan teorierna inte 
verifieras empiriskt, utan används för att tolka de mönster som framkommer i det 
empiriska materialet. Detta tyder på att redovisning och kommunikation fyller olika 
funktioner. Redovisningen används för att hantera ekonomiska utfall och resultatnivåer 
och kommunikationen används för att skapa legitimitet och en stabil bild av 
verksamheten.  

Utifrån PAT kan avsaknaden av kommunikation kopplat till förändring förstås som att 
företaget använder bedömningsutrymmet som IAS 38 möjliggör för att anpassa 
redovisningen efter ekonomiska incitament och förändrade marknadsförhållanden. 
Redovisningsvalen kan därmed ses som ett strategiskt beslut snarare än enbart neutrala 
redovisningsbedömningar. Samtidigt menar Healy och Palepu (2001) att inom 
disclosure-teorin använder företag information givning för att minska 
informationsasymmetrin gentemot intressenter. När förändringar i redovisningsval inte 
kommuniceras tydligt, såsom för nedskrivningar, kan det indikera att företagen väljer att 
vara selektiva i sin disclosure, speciellt om det finns en risk att påverka marknadens 
uppfattning av företaget negativt. Vilket innebär att kommunikationen inte alltid speglar 
omfattningen av de förändringar som skett i redovisningen av FoU. Detta resultat bidrar 
till litteraturen genom att visa att informationen i årsredovisningarna inte nödvändigtvis 
speglar faktiska förändringar, utan kan fungera som ett strategiskt verktyg för att 
påverka intressenters uppfattning. I relation till första frågeställningen, visar analysen 
att förändringar i aktiveringsgrad förekommer men att dessa endast är delvis 
systematiska. I relation till andra frågeställningen visar analysen att dessa förändringar 
i begränsad utsträckning kommuniceras eller motiveras externt. 
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5.4 Alternativa förklaringar och metodologiska 
begränsning  

Resultaten har viktiga implikationer för externa intressenter. Om förändringar i 
redovisningsval inte åtföljs av tydlig kommunikation, kan det bli svårt för externa 
intressenter att avgöra om förändringar i resultat beror på underliggande ekonomiska 
faktorer eller redovisningsmässiga bedömningar. En central begränsning i analysen är 
att studien bygger på offentligt tillgängliga årsredovisningar. Det innebär att 
redovisningsval kan observeras, men inte de bakomliggande motiv som lett fram till 
besluten. Tolkningar baserade på PAT och resultatplanering bör därför förstås som 
möjliga förklaringar till de observerade mönstren snarare än empiriskt fastställda 
orsaker.  

När förändringar i redovisningsval inte följs av tydlig kommunikation kan det påverka 
tillförlitligheten i finansiell rapportering och försvåra värderingen av företag. Samtidigt 
bör alternativa förklaringar beaktas. Variationer i aktiveringsgrad kan bero på 
förändringar i projektportfölj, teknologiska genombrott eller marknadsförutsättningar 
snarare än strategiska redovisningsval. Vidare innebär IAS 38 att redovisningsval ofta är 
legitima och baserade på professionella bedömningar, vilket gör det svårt att entydigt 
fastställa förekomsten av resultatplanering. Sammanfattningsvis visar analysen att 
konjunkturcykler påverkar incitament och bedömningar. Att redovisningsval i vissa fall 
kan spegla både strategisk resultatplanering men också legitima omvärderingar av 
företagsledningen, samt att kommunikationen kring dessa val är selektiva och inte fullt 
ut speglar de faktiska förändringarna. Detta innebär att även om vissa återkommande 
mönster i redovisningsval kring FoU kan identifieras kopplat till första frågeställningen. 
Tolkningen av redovisningsvalen försvåras dock då företagen inte tydligt kommunicerar 
bakomliggande motiv kopplat till den andra frågeställningen.  
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6 Slutsats 
I detta kapitel sammanfattas studiens huvudsakliga resultat och diskuterar dess 
teoretiska och praktiska bidrag. Dessutom behandlas studiens begränsningar samt 
förslag på framtida forskning. Genom att knyta an till studiens syfte och 
forskningsfrågor ges en övergripande förståelse för hur resultaten kan tolkas och vilka 
implikationer de medför.  

Syftet med studien har varit att analysera hur konjunkturcykler påverkar företags 
redovisningsval av forskning och utveckling (FoU), samt hur eventuella förändringar 
kommuniceras och motiveras i bolagens årsredovisningar. Studien utgick från att 
besvara följande frågor:  

● Förekommer det återkommande mönster i aktiverings/kostnadsförings 
graden av FoU mellan hög och lågkonjunktur. 

● Hur kommunicerar och motiverar företaget eventuella förändringar i 
redovisningsval för FoU? 

Resultaten visar att det finns indikationer på att redovisningsval av FoU varierar i 
relation till konjunkturcykler, vilket ger ett partiellt stöd för förekomsten av systematiska 
förändringar. Den kvantitativa analysen indikerar att flera företag ökar 
aktiveringsgraden under perioder av ekonomisk osäkerhet, vilket tyder på att 
redovisningsval påverkas av konjunkturella förhållanden och inte är konstanta över tid. 
Samtidigt är detta mönster inte helt enhetligt för samtliga företag, vilket innebär att 
sambandet inte kan betraktas som fullt ut systematiskt utan snarare som 
kontextberoende och påverkat av företagsspecifika faktorer.  

Vidare visar den kvalitativa analysen att företagens kommunikation kring FoU är relativt 
stabil och i begränsad utsträckning kopplad till förändringar i redovisningsval. Istället 
framställs FoU konsekvent som en strategisk och långsiktig investering, oberoende av 
konjunkturläge eller variationer i aktiveringsgrad. Detta innebär att förändringar i 
redovisningen sällan åtföljs av tydliga förklaringar eller motiveringar i 
årsredovisningarna beroende på konjunkturläget.  

Sammantaget visar studien att det finns en avvikelse mellan redovisningsförändringar 
och hur dessa kommuniceras. Medan redovisningsval i vissa fall varierar i relation till 
konjunkturförändringar, förblir kommunikationen i stor utsträckning oförändrad. Detta 
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innebär att externa intressenter får begränsad insyn i de bedömningar som ligger bakom 
förändringarna, vilket försvårar tolkningen av företagens finansiella utveckling.  

6.1 Teoretiskt och praktiskt bidrag 

Studien bidrar till litteraturen genom att empiriskt koppla samman konjunkturcykler 
och redovisningsval av FoU i en svensk kontext, vilket tidigare forskning i begränsad 
utsträckning har gjort. Resultaten ger stöd för antaganden inom Positive Accounting 
Theory, där redovisningsval kan förstås som incitamentsdrivna och strategiska snarare 
än neutrala (Watts & Zimmerman, 1978). Vidare ligger resultaten i linje med 
resultatplanering, där flexibilitet i redovisningsregler används för att påverka resultatet 
över tid (Healy & Wahlen, 1999; Markarian et al, 2008). Det är dock inte möjligt att 
utifrån denna studie fastställa vilka motiv som ligger bakom företagens redovisningsval. 

Samtidigt nyanserar studien disclosure-teorin. Enligt teorin används 
informationsgivning för att minska informationsasymmetri (Healy & Palepu, 2001), men 
resultaten i denna studie visar att kommunikationen snarare ofta används för att 
legitimera verksamheten än att förklara förändringar i redovisningsval. Detta framgår 
särskilt i analysen där företag kommunicerar omfattande kring innovation och framtida 
möjligheter utan att detta åtföljs av motsvarande förändringar i redovisningen. Studien 
visar därmed att redovisning och kommunikation inte nödvändigtvis samvarierar, vilket 
bidrar med en mer nyanserad förståelse av finansiell rapportering.  

Studien bidrar praktiskt med ökad förståelse för hur redovisningsval av FoU påverkas av 
konjunkturläget och hur dessa val kommuniceras i finansiella rapporter. För investerare 
och andra externa intressenter kan resultaten bidra till en mer nyanserad tolkning av 
företags redovisade resultat och finansiella ställning, eftersom förändring i FoU 
redovisningen inte enbart behöver spegla verksamhetens utveckling utan även påverkas 
av konjunkturen. För företag visar studien vikten av tydlig kommunikation kring 
redovisningsval av FoU för att minska informationsasymmetri och stärka förtroendet 
hos externa intressenter. För regelgivare indikerar resultaten att tydligare vägledning 
kring upplysningar av FoU redovisning kan bidra till ökad transparens och jämförbarhet 
mellan företag. Vidare visar studien hur företag använder sig av bedömnings utrymmen 
inom befintliga regelverk vilket bidrar till att regelgivare får en uppfattning om hur dessa 
fungerar i praktiken. 
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6.2 Begränsningar 

Studien har flera begränsningar som bör beaktas vid tolkning av resultaten. För det 
första baseras studien på ett strategiskt urval av sex svenska börsnoterade bolag, vilket 
innebär att resultaten inte är statistiskt generaliserbara. Urvalet är avsiktligt fokuserat 
på FoU-intensiva bolag, vilket kan påverka studiens överförbarhet till andra typer av 
företag. För det andra bygger studien på årsredovisningar som datakälla. Dessa 
dokument är formella och kan dessutom vara strategiskt utformade, vilket innebär att de 
kan innehålla selektiv information för att påverka externa intressenters uppfattning. 
Detta innebär att kommunikationen inte nödvändigtvis speglar de faktiska bedömningar 
som ligger bakom redovisningsvalen. Vidare syftar studien till att identifiera mönster och 
samband snarare än att fastställa kausala relationer, vilket innebär att andra faktorer än 
konjunkturcykler kan ha påverkat resultaten. Exempelvis kan företagsstrategi, 
branschspecifika förhållanden eller interna beslut spela en roll för hur FoU redovisas. Ur 
ett etiskt perspektiv bygger studien uteslutande på offentligt tillgängligt material, vilket 
innebär att inga personuppgifter eller känsliga uppgifter behandlas. Samtidigt bör 
resultaten tolkas med försiktighet då studien analyserar företagets externa 
kommunikation och inte de interna överväganden som ligger bakom 
redovisningsbesluten. Ur ett samhälleligt perspektiv fokuserar studien på börsnoterade 
innovationsintensiva företag. Resultatet kan därför inte föras vidare till mindre företag 
eller organisationer som verkar under andra ekonomiska och institutionella 
förutsättningar. Företagens FoU val påverkas dessutom av ett flertal andra faktorer 
utöver konjunkturen. 

6.3  Framtida forskning 

För framtida forskning finns flera relevanta utvecklingsområden. Ett förslag är att 
undersöka ett större urval av företag eller inkludera fler länder för att analysera om 
resultaten är generaliserbara i andra kontexter. Vidare kan kvantitativa studier i större 
skala bidra till att statistiskt testa sambandet mellan konjunkturcykler och 
redovisningsval av FoU. Det finns även behov av fördjupade studier kring företagens 
kommunikation, särskilt varför förändringar i redovisningsval inte alltid motiveras i 
årsredovisningar trots observerbara förändringar i redovisningen. Detta skulle kunna 
bidra till en ökad förståelse för disclosure som strategiskt verktyg snarare än enbart ett 
informationsverktyg. Slutligen kan framtida forskning inkludera ytterligare variabler, 
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såsom företagsstyrning eller branschskillnader för att ge en mer heltäckande bild av vilka 
faktorer som påverkar redovisningsval av FoU över konjunkturcykler. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

  64 

7  Referenser 

Ahmad, M., Haq, Z.U., Iqbal, J. et al. (2023). Dating the Business Cycles: Research and 
Development (R&D) Expenditures and New Knowledge Creation in OECD Economies 
over the Business Cycles. Journal of Knowledge Economics 14, 3929–3973 
https://doi.org/10.1007/s13132-022-01018-6 

Al-Hashimy, H. N. H. (2022). A review of accounting manipulation and detection: 
Technique and prevention methods. International Journal of Business and 
Management Invention, 11(10), 82-89 

André, P., Dionysiou, D., & Tsalavoutas, I. (2018). Mandated disclosures under IAS 36 
Impairment of Assets and IAS 38 Intangible Assets: value relevance and impact on 
analysts’ forecasts. Applied Economics, 50(7), 707–725. 
https://doi.org/10.1080/00036846.2017.1340570 

Atlas Copco. (2018). Års- och hållbarhetsredovisning 2018. 
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-
copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20190308-annual-
report-2018-ab.pdf.coredownload.pdf 

Atlas Copco. (2019). Års- och hållbarhetsredovisning 2019. 
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-
copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20200306-annual-
report-2019.pdf.coredownload.pdf 

Atlas Copco. (2020). Års- och hållbarhetsredovisning 2020. 
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-
copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20210311-annual-
report-2020.pdf.coredownload.pdf 

Atlas Copco. (2021). Års- och hållbarhetsredovisning 2021. 
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-
copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20220321-annual-
report-2021.pdf.coredownload.pdf 

Atlas Copco. (2022). Års- och hållbarhetsredovisning 2022. 
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-

https://doi.org/10.1007/s13132-022-01018-6
https://doi.org/10.1007/s13132-022-01018-6
https://doi.org/10.1080/00036846.2017.1340570
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20190308-annual-report-2018-ab.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20190308-annual-report-2018-ab.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20190308-annual-report-2018-ab.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20190308-annual-report-2018-ab.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20190308-annual-report-2018-ab.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20200306-annual-report-2019.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20200306-annual-report-2019.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20200306-annual-report-2019.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20200306-annual-report-2019.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20200306-annual-report-2019.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20210311-annual-report-2020.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20210311-annual-report-2020.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20210311-annual-report-2020.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20210311-annual-report-2020.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20210311-annual-report-2020.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20220321-annual-report-2021.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20220321-annual-report-2021.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20220321-annual-report-2021.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20220321-annual-report-2021.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20220321-annual-report-2021.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20230322-annual-report-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-2022.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20230322-annual-report-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-2022.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20230322-annual-report-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-2022.pdf.coredownload.pdf


 

  65 

copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20230322-annual-
report-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-
2022.pdf.coredownload.pdf 

Atlas Copco. (2023). Års- och hållbarhetsredovisning 2023. 
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-
copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20240321-copy-of-
the-official-annual-report-in-ESEF-format-incl-sustainability-report-and-corporate-
governance-report-2023.pdf.coredownload.pdf 

Atlas Copco. (2024). Års- och hållbarhetsredovisning 2024. 
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-
copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20250320-annual-
report-2024-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-copy-of-the-
official-ESEF-format.pdf.coredownload.pdf 

Atlas Copco. (2025). Års- och hållbarhetsredovisning 2025. 
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-
copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20260320-annual-
report-2025-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-copy-of-the-
official-ESEF-format.pdf.coredownload.pdf 

Bachmann, R., Elstner, S., & Sims, E. R. (2013). Uncertainty and economic activity: 
Evidence from business survey data. American Economic Journal: Macroeconomics, 
5(2), 217-249 https://doi.org/10.1257/mac.5.2.217 

Bowen, G. A. (2009). Document analysis as a qualitative research method. Qualitative 
research journal, 9(2), 27-40. https://doi.org/10.3316/QRJ0902027 

Braun, V., & Clarke, V. (2006). Using thematic analysis in psychology. Qualitative 
research in psychology, 3(2), 77-101. https://doi.org/10.1191/1478088706qp063oa 

Corporate Finance Institute. (2019). Capitalizing R&D expenses. 
https://corporatefinanceinstitute.com/resources/accounting/capitalizing-rd-expenses/ 

Dinh, T., Eierle, B., Schultze, W., & Steeger, L. (2015). Research and development, 
uncertainty, and analysts’ forecasts: the case of IAS 38. Journal of International 
Financial Management & Accounting, 26(3), 257-293. 
https://doi.org/10.1111/jifm.1202 

https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20230322-annual-report-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-2022.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20230322-annual-report-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-2022.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20230322-annual-report-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-2022.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20240321-copy-of-the-official-annual-report-in-ESEF-format-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-2023.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20240321-copy-of-the-official-annual-report-in-ESEF-format-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-2023.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20240321-copy-of-the-official-annual-report-in-ESEF-format-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-2023.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20240321-copy-of-the-official-annual-report-in-ESEF-format-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-2023.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20240321-copy-of-the-official-annual-report-in-ESEF-format-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-2023.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20240321-copy-of-the-official-annual-report-in-ESEF-format-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-2023.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20250320-annual-report-2024-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-copy-of-the-official-ESEF-format.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20250320-annual-report-2024-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-copy-of-the-official-ESEF-format.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20250320-annual-report-2024-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-copy-of-the-official-ESEF-format.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20250320-annual-report-2024-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-copy-of-the-official-ESEF-format.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20250320-annual-report-2024-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-copy-of-the-official-ESEF-format.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20250320-annual-report-2024-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-copy-of-the-official-ESEF-format.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20260320-annual-report-2025-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-copy-of-the-official-ESEF-format.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20260320-annual-report-2025-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-copy-of-the-official-ESEF-format.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20260320-annual-report-2025-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-copy-of-the-official-ESEF-format.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20260320-annual-report-2025-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-copy-of-the-official-ESEF-format.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20260320-annual-report-2025-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-copy-of-the-official-ESEF-format.pdf.coredownload.pdf
https://www.atlascopcogroup.com/content/dam/atlas-copco/group/documents/investors/financial-publications/english/20260320-annual-report-2025-incl-sustainability-report-and-corporate-governance-report-copy-of-the-official-ESEF-format.pdf.coredownload.pdf
https://doi.org/10.5334/dsj-2017-040
https://doi.org/10.3316/QRJ0902027
https://doi.org/10.1191/1478088706qp063oa
https://corporatefinanceinstitute.com/resources/accounting/capitalizing-rd-expenses/
https://corporatefinanceinstitute.com/resources/accounting/capitalizing-rd-expenses/
https://corporatefinanceinstitute.com/resources/accounting/capitalizing-rd-expenses/
https://doi.org/10.1111/jifm.12029


 

  66 

Dumay, J. (2016). A critical reflection on the future of intellectual capital: from 
reporting to disclosure. Journal of Intellectual capital, 17(1), 168-184 
https://doi.org/10.1108/JIC-08-2015-0072 

Ekonomifakta. (2025, 19 December). Hög eller lågkonjunktur? 
https://www.ekonomifakta.se/sakomraden/makroekonomi/bnptillvaxt/hog-eller-
lagkonjunktur_1209899.html 

Ericsson. (2018). Års- och hållbarhetsredovisning 2018. https://airtools-
ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/201902281230-
1.pdf 

Ericsson. (2019). Års- och hållbarhetsredovisning 2019. https://airtools-
ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202003021672-
1.pdf 

Ericsson. (2020). Års- och hållbarhetsredovisning 2020. https://airtools-
ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202103043985-
1.pdf 

Ericsson. (2021). Års- och hållbarhetsredovisning 2021. https://airtools-
ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202203044757-
1.pdf 

Ericsson. (2022). Års- och hållbarhetsredovisning 2022. https://airtools-
ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202303076892-
1.pdf 

Ericsson. (2023). Års- och hållbarhetsredovisning 2023. https://airtools-
ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202403050877-
1.pdf 

Ericsson. (2024). Års- och hållbarhetsredovisning 2024. https://airtools-
ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202502262950-
1.pdf 

Ericsson. (2025). Års- och hållbarhetsredovisning 2025. https://airtools-
ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202603039909-
1.pdf 

https://doi.org/10.1108/JIC-08-2015-0072
https://www.ekonomifakta.se/sakomraden/makroekonomi/bnptillvaxt/hog-eller-lagkonjunktur_1209899.html
https://www.ekonomifakta.se/sakomraden/makroekonomi/bnptillvaxt/hog-eller-lagkonjunktur_1209899.html
https://www.ekonomifakta.se/sakomraden/makroekonomi/bnptillvaxt/hog-eller-lagkonjunktur_1209899.html
https://www.ekonomifakta.se/sakomraden/makroekonomi/bnptillvaxt/hog-eller-lagkonjunktur_1209899.html
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/201902281230-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/201902281230-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/201902281230-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/201902281230-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202003021672-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202003021672-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202003021672-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202003021672-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202103043985-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202103043985-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202103043985-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202103043985-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202203044757-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202203044757-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202203044757-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202203044757-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202303076892-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202303076892-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202303076892-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202303076892-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202403050877-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202403050877-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202403050877-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202403050877-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202502262950-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202502262950-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202502262950-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202502262950-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202603039909-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202603039909-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202603039909-1.pdf
https://airtools-ericsson.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-ericsson/files/pr/202603039909-1.pdf


 

  67 

European Commission. (2025). Financial reporting. Finance, European Commission. 
https://finance.ec.europa.eu/capital-markets-union-and-financial-markets/company-
reporting-and-auditing/company-reporting/financial-reporting_en 

Filip, A., & Raffournier, B. (2014). Financial crisis and earning management: The 
European evidence. The International Journal of Accounting, 49(4), 455-478 
https://doi.org/10.1016/j.intacc.2014.10.004 

Fortnox. (u.å.). Vad är en konjunktur? https://www.fortnox.se/fortnox-
foretagsguide/ekonomisk-ordlista/konjunktur 

Gunn, J. L., Khurana, I. K., & Stein, S. E. (2018). Determinants and consequences of 
timely asset impairments during the financial crisis. Journal of Business Finance & 
Accounting, 45(1-2), 3-39. https://doi.org/10.1111/jbfa.12287 

Hall, B. H. (2002). The financing of research and development. Oxford review of 
economic policy, 18(1), 35-51. https://doi.org/10.1093/oxrep/18.1.35 

Healy, P. M., & Palepu, K. G. (2001). Information asymmetry, corporate disclosure, and 
the capital markets: A review of the empirical disclosure literature. Journal of 
accounting and economics, 31(1-3), 405-440.https://doi.org/10.1016/S0165-
4101(01)00018-0 

Healy, P. M., & Wahlen, J. M. (1999). A review of the earnings management literature 
and its implications for standard setting. Accounting horizons, 13(4), 365–383. 
https://doi.org/10.2308/acch.1999.13.4.365 

Hexagon. (2018). Års- och hållbarhetsredovisning 2018. https://airtools-
hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/201903172836-
1.pdf 

Hexagon. (2019). Års- och hållbarhetsredovisning 2019. https://airtools-
hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202004021273-
1.pdf 

Hexagon. (2020). Års- och hållbarhetsredovisning 2020. https://airtools-
hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202103311958-
1.pdf 

https://finance.ec.europa.eu/capital-markets-union-and-financial-markets/company-reporting-and-auditing/company-reporting/financial-reporting_en
https://finance.ec.europa.eu/capital-markets-union-and-financial-markets/company-reporting-and-auditing/company-reporting/financial-reporting_en
https://finance.ec.europa.eu/capital-markets-union-and-financial-markets/company-reporting-and-auditing/company-reporting/financial-reporting_en
https://finance.ec.europa.eu/capital-markets-union-and-financial-markets/company-reporting-and-auditing/company-reporting/financial-reporting_en
https://doi.org/10.1016/j.intacc.2014.10.004
https://www.fortnox.se/fortnox-foretagsguide/ekonomisk-ordlista/konjunktur
https://www.fortnox.se/fortnox-foretagsguide/ekonomisk-ordlista/konjunktur
https://www.fortnox.se/fortnox-foretagsguide/ekonomisk-ordlista/konjunktur
https://doi.org/10.1111/jbfa.12287
https://doi.org/10.1093/oxrep/18.1.35
https://doi.org/10.1016/S0165-4101(01)00018-0
https://doi.org/10.1016/S0165-4101(01)00018-0
https://doi.org/10.2308/acch.1999.13.4.365
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/201903172836-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/201903172836-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/201903172836-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/201903172836-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202004021273-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202004021273-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202004021273-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202004021273-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202103311958-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202103311958-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202103311958-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202103311958-1.pdf


 

  68 

Hexagon. (2021). Års- och hållbarhetsredovisning 2021. https://airtools-
hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202203290439-
1.pdf 

Hexagon. (2022). Års- och hållbarhetsredovisning 2022. https://airtools-
hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202303301520-
1.pdf 

Hexagon. (2023). Års- och hållbarhetsredovisning 2023. https://airtools-
hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202403262186-
1.pdf 

Hexagon. (2024). Års- och hållbarhetsredovisning 2024. https://airtools-
hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202503266072-
1.pdf 

Hexagon. (2025). Års- och hållbarhetsredovisning 2025. https://airtools-
hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202603207920-
1.pdf 

IFRS Foundation. (2024). IAS 1 Presentation of Financial Statements. International 
Financial Reporting Standards. https://www.ifrs.org/issued-standards/list-of-
standards/ias-1-presentation-of-financial-statements/ 

IFRS Foundation. (2025). IAS 38 Intangible Assets. International Financial Reporting 
Standards. https://www.ifrs.org/issued-standards/list-of-standards/ias-38-intangible-
assets/ 

Ismail, R. (2018). An overview of international financial reporting standards (IFRS). 
International Journal of Engineering Science Invention, 6(5), 15-24.  

Konjunkturinstitutet. (u.å.-a). Konjunkturterminologi. https://www.konj.se/om-
oss/var-verksamhet/om-vara-prognoser/konjunkturterminologi/ 

Konjunkturinstitutet. (u.å.-b). Konjunkturläget. 
https://www.konj.se/publikationer/konjunkturlaget/ 

Krippendorff, K. (2018). Content analysis: An introduction to its methodology (4th 
ed.). Sage Publications. 

https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202203290439-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202203290439-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202203290439-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202203290439-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202303301520-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202303301520-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202303301520-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202303301520-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202403262186-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202403262186-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202403262186-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202403262186-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202503266072-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202503266072-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202503266072-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202503266072-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202603207920-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202603207920-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202603207920-1.pdf
https://airtools-hexagon.prod-mid-euw3.investis.com/sites/airtools-hexagon/files/pr/202603207920-1.pdf
https://www.ifrs.org/issued-standards/list-of-standards/ias-1-presentation-of-financial-statements/
https://www.ifrs.org/issued-standards/list-of-standards/ias-1-presentation-of-financial-statements/
https://www.ifrs.org/issued-standards/list-of-standards/ias-1-presentation-of-financial-statements/
https://www.ifrs.org/issued-standards/list-of-standards/ias-38-intangible-assets/
https://www.ifrs.org/issued-standards/list-of-standards/ias-38-intangible-assets/
https://www.konj.se/om-oss/var-verksamhet/om-vara-prognoser/konjunkturterminologi/
https://www.konj.se/om-oss/var-verksamhet/om-vara-prognoser/konjunkturterminologi/
https://www.konj.se/publikationer/konjunkturlaget/
https://www.konj.se/publikationer/konjunkturlaget/
https://www.konj.se/publikationer/konjunkturlaget/


 

  69 

 

Markarian, G., Pozza, L., & Prencipe, A. (2008). Capitalization of R&D costs and 
earnings management: Evidence from Italian listed companies. The International 
Journal of Accounting, 43(3), 246-267.https://doi.org/10.1016/j.intacc.2008.06.002 

Mycronic. (2018). Års- och hållbarhetsredovisning 2018. 
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-
2018.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F2783488%2F1
021891.pdf 

Mycronic. (2019). Års- och hållbarhetsredovisning 2019. 
https://storage.mfn.se/proxy/pdf.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain
%2F10432%2F3099566%2F1238239.pdf 

Mycronic. (2020). Års- och hållbarhetsredovisning 2020. 
https://storage.mfn.se/proxy/hela-rapporten-
pdf.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3321138%2F139
8280.pdf 

Mycronic. (2021). Års- och hållbarhetsredovisning 2021. 
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-
2021.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3540506%2F1
560000.pdf 

Mycronic. (2022). Års- och hållbarhetsredovisning 2022. 
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-
2022.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3746695%2F1
965701.pdf 

Mycronic. (2023). Års- och hållbarhetsredovisning 2023. 
https://storage.mfn.se/a/mycronic/7635b3a6-8317-436c-8270-
7a33443fff19/mycronic_ar23_sve.pdf 

Mycronic. (2024). Års- och hållbarhetsredovisning 2024. 
https://storage.mfn.se/a/mycronic/5174f462-97ab-4fa5-a6de-cc11a47d2652/ars-och-
hallbarhetsredovisning-2024.pdf 

https://doi.org/10.1016/j.intacc.2008.06.002
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-2018.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F2783488%2F1021891.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-2018.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F2783488%2F1021891.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-2018.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F2783488%2F1021891.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-2018.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F2783488%2F1021891.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-2018.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F2783488%2F1021891.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/pdf.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3099566%2F1238239.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/pdf.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3099566%2F1238239.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/pdf.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3099566%2F1238239.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/pdf.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3099566%2F1238239.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/hela-rapporten-pdf.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3321138%2F1398280.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/hela-rapporten-pdf.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3321138%2F1398280.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/hela-rapporten-pdf.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3321138%2F1398280.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/hela-rapporten-pdf.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3321138%2F1398280.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/hela-rapporten-pdf.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3321138%2F1398280.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-2021.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3540506%2F1560000.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-2021.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3540506%2F1560000.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-2021.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3540506%2F1560000.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-2021.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3540506%2F1560000.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-2021.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3540506%2F1560000.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-2022.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3746695%2F1965701.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-2022.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3746695%2F1965701.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-2022.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3746695%2F1965701.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-2022.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3746695%2F1965701.pdf
https://storage.mfn.se/proxy/ars-och-hallbarhetsredovisning-2022.pdf?url=https%3A%2F%2Fmb.cision.com%2FMain%2F10432%2F3746695%2F1965701.pdf
https://storage.mfn.se/a/mycronic/7635b3a6-8317-436c-8270-7a33443fff19/mycronic_ar23_sve.pdf
https://storage.mfn.se/a/mycronic/7635b3a6-8317-436c-8270-7a33443fff19/mycronic_ar23_sve.pdf
https://storage.mfn.se/a/mycronic/7635b3a6-8317-436c-8270-7a33443fff19/mycronic_ar23_sve.pdf
https://storage.mfn.se/a/mycronic/7635b3a6-8317-436c-8270-7a33443fff19/mycronic_ar23_sve.pdf
https://storage.mfn.se/a/mycronic/5174f462-97ab-4fa5-a6de-cc11a47d2652/ars-och-hallbarhetsredovisning-2024.pdf
https://storage.mfn.se/a/mycronic/5174f462-97ab-4fa5-a6de-cc11a47d2652/ars-och-hallbarhetsredovisning-2024.pdf
https://storage.mfn.se/a/mycronic/5174f462-97ab-4fa5-a6de-cc11a47d2652/ars-och-hallbarhetsredovisning-2024.pdf
https://storage.mfn.se/a/mycronic/5174f462-97ab-4fa5-a6de-cc11a47d2652/ars-och-hallbarhetsredovisning-2024.pdf


 

  70 

Mycronic. (2025). Års- och hållbarhetsredovisning 2025. 
https://storage.mfn.se/58c91a29-bd95-4e15-8744-8d77f677998b/arsredovisning-
2025.pdf 

Patton, M. Q. (2014). Qualitative research & evaluation methods: Integrating theory 
and practice (4th ed.). Sage publications.  

Pettigrew, A. M. (1990). Longitudinal field research on change: Theory and practice. 
Organization science, 1(3), 267-292. 

Saab. (2018). Årsredovisning 2018. 
https://www.saab.com/globalassets/corporate/investor-
relations/reports/2018/saab_aarsredovisning_2018.pdf 

Saab. (2019). Årsredovisning 2019. 
https://www.saab.com/globalassets/corporate/investor-
relations/reports/2019/saab_ahr_2019.pdf 

Saab. (2020). Årsredovisning 2020. 
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2021/20210304-saab-
publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2020-sv-0-3908917.pdf 

Saab. (2021). Årsredovisning 2021. 
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2022/20220304-saab-
publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2021-sv-0-4201537.pdf 

Saab. (2022). Årsredovisning 2022. 
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2023/20230308-saab-
publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2022-sv-0-4485268.pdf 

Saab. (2023). Årsredovisning 2023. 
https://www.saab.com/globalassets/corporate/corporate-governance/saab-ars--och-
hallbarhetsredovisning-2023.pdf 

Saab. (2024). Årsredovisning 2024. 
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2025/20250303-saab-
publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2024-sv-0-4999950.pdf 

https://storage.mfn.se/58c91a29-bd95-4e15-8744-8d77f677998b/arsredovisning-2025.pdf
https://storage.mfn.se/58c91a29-bd95-4e15-8744-8d77f677998b/arsredovisning-2025.pdf
https://storage.mfn.se/58c91a29-bd95-4e15-8744-8d77f677998b/arsredovisning-2025.pdf
https://storage.mfn.se/58c91a29-bd95-4e15-8744-8d77f677998b/arsredovisning-2025.pdf
https://www.saab.com/globalassets/corporate/investor-relations/reports/2018/saab_aarsredovisning_2018.pdf
https://www.saab.com/globalassets/corporate/investor-relations/reports/2018/saab_aarsredovisning_2018.pdf
https://www.saab.com/globalassets/corporate/investor-relations/reports/2018/saab_aarsredovisning_2018.pdf
https://www.saab.com/globalassets/corporate/investor-relations/reports/2018/saab_aarsredovisning_2018.pdf
https://www.saab.com/globalassets/corporate/investor-relations/reports/2019/saab_ahr_2019.pdf
https://www.saab.com/globalassets/corporate/investor-relations/reports/2019/saab_ahr_2019.pdf
https://www.saab.com/globalassets/corporate/investor-relations/reports/2019/saab_ahr_2019.pdf
https://www.saab.com/globalassets/corporate/investor-relations/reports/2019/saab_ahr_2019.pdf
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2021/20210304-saab-publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2020-sv-0-3908917.pdf
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2021/20210304-saab-publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2020-sv-0-3908917.pdf
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2021/20210304-saab-publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2020-sv-0-3908917.pdf
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2021/20210304-saab-publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2020-sv-0-3908917.pdf
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2022/20220304-saab-publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2021-sv-0-4201537.pdf
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2022/20220304-saab-publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2021-sv-0-4201537.pdf
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2022/20220304-saab-publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2021-sv-0-4201537.pdf
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2022/20220304-saab-publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2021-sv-0-4201537.pdf
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2023/20230308-saab-publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2022-sv-0-4485268.pdf
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2023/20230308-saab-publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2022-sv-0-4485268.pdf
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2023/20230308-saab-publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2022-sv-0-4485268.pdf
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2023/20230308-saab-publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2022-sv-0-4485268.pdf
https://www.saab.com/globalassets/corporate/corporate-governance/saab-ars--och-hallbarhetsredovisning-2023.pdf
https://www.saab.com/globalassets/corporate/corporate-governance/saab-ars--och-hallbarhetsredovisning-2023.pdf
https://www.saab.com/globalassets/corporate/corporate-governance/saab-ars--och-hallbarhetsredovisning-2023.pdf
https://www.saab.com/globalassets/corporate/corporate-governance/saab-ars--och-hallbarhetsredovisning-2023.pdf
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2025/20250303-saab-publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2024-sv-0-4999950.pdf
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2025/20250303-saab-publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2024-sv-0-4999950.pdf
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2025/20250303-saab-publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2024-sv-0-4999950.pdf
https://www.saab.com/globalassets/cision/documents/2025/20250303-saab-publicerar-ars-och-hallbarhetsredovisning-for-2024-sv-0-4999950.pdf


 

  71 

Saab. (2025). Årsredovisning 2025. 
https://www.saab.com/globalassets/corporate/investor-relations/annual-
report/2026/saab-ar25-sve.pdf 

SCB. (2026). SCB:s konjunktursklocka. https://www.scb.se/hitta-
statistik/temaomraden/sveriges-ekonomi/konjunkturklocka/#Fyra_faser 

Schreier, M. (2012). Qualitative content analysis in practice (1st ed.). SAGE 
publications 

Shah, S. Z. A., Liang, S., & Akbar, S. (2013). International Financial Reporting 
Standards and the value relevance of R&D expenditures: Pre and post IFRS analysis. 
International Review of Financial Analysis, 30, 158-169. 
https://doi.org/10.1016/j.irfa.2013.08.001  

Sinch. (2018). Årsredovisning 2018. https://investors.sinch.com/static-files/cab1b33c-
dd7b-4c74-be8f-8522f6d6a8df 

Sinch. (2019). Årsredovisning 2019. https://investors.sinch.com/static-
files/2a4fc0d0-6694-4369-a55a-39d50305cd29 

Sinch. (2020). Årsredovisning 2020. https://investors.sinch.com/static-
files/a90c205e-f017-45da-8f2d-996de0767e74 

Sinch. (2021). Årsredovisning 2021. https://investors.sinch.com/static-files/7c2ce45a-
22f0-4fee-b0b9-8489b7d531e9 

Sinch. (2022). Årsredovisning 2022. https://investors.sinch.com/static-
files/82195a2b-2fb3-4098-93eb-5a4dbff9b381 

Sinch. (2023). Årsredovisning 2023. https://investors.sinch.com/static-
files/dc3e866f-2292-41e8-b856-ef709ae146b4 

Sinch. (2024). Årsredovisning 2024. https://investors.sinch.com/static-
files/ed8d8f2f-e478-4cd8-9d79-8d98512ba8f6 

Sinch. (2025). Årsredovisning 2025. https://investors.sinch.com/static-
files/398835bb-da2f-4d8d-ad69-39c67c01ef38 

https://www.saab.com/globalassets/corporate/investor-relations/annual-report/2026/saab-ar25-sve.pdf
https://www.saab.com/globalassets/corporate/investor-relations/annual-report/2026/saab-ar25-sve.pdf
https://www.saab.com/globalassets/corporate/investor-relations/annual-report/2026/saab-ar25-sve.pdf
https://www.saab.com/globalassets/corporate/investor-relations/annual-report/2026/saab-ar25-sve.pdf
https://www.scb.se/hitta-statistik/temaomraden/sveriges-ekonomi/konjunkturklocka/#Fyra_faser
https://www.scb.se/hitta-statistik/temaomraden/sveriges-ekonomi/konjunkturklocka/#Fyra_faser
https://www.scb.se/hitta-statistik/temaomraden/sveriges-ekonomi/konjunkturklocka/#Fyra_faser
https://doi.org/10.1016/j.irfa.2013.08.001
https://investors.sinch.com/static-files/cab1b33c-dd7b-4c74-be8f-8522f6d6a8df
https://investors.sinch.com/static-files/cab1b33c-dd7b-4c74-be8f-8522f6d6a8df
https://investors.sinch.com/static-files/cab1b33c-dd7b-4c74-be8f-8522f6d6a8df
https://investors.sinch.com/static-files/2a4fc0d0-6694-4369-a55a-39d50305cd29
https://investors.sinch.com/static-files/2a4fc0d0-6694-4369-a55a-39d50305cd29
https://investors.sinch.com/static-files/2a4fc0d0-6694-4369-a55a-39d50305cd29
https://investors.sinch.com/static-files/a90c205e-f017-45da-8f2d-996de0767e74
https://investors.sinch.com/static-files/a90c205e-f017-45da-8f2d-996de0767e74
https://investors.sinch.com/static-files/a90c205e-f017-45da-8f2d-996de0767e74
https://investors.sinch.com/static-files/7c2ce45a-22f0-4fee-b0b9-8489b7d531e9
https://investors.sinch.com/static-files/7c2ce45a-22f0-4fee-b0b9-8489b7d531e9
https://investors.sinch.com/static-files/7c2ce45a-22f0-4fee-b0b9-8489b7d531e9
https://investors.sinch.com/static-files/82195a2b-2fb3-4098-93eb-5a4dbff9b381
https://investors.sinch.com/static-files/82195a2b-2fb3-4098-93eb-5a4dbff9b381
https://investors.sinch.com/static-files/82195a2b-2fb3-4098-93eb-5a4dbff9b381
https://investors.sinch.com/static-files/dc3e866f-2292-41e8-b856-ef709ae146b4
https://investors.sinch.com/static-files/dc3e866f-2292-41e8-b856-ef709ae146b4
https://investors.sinch.com/static-files/dc3e866f-2292-41e8-b856-ef709ae146b4
https://investors.sinch.com/static-files/ed8d8f2f-e478-4cd8-9d79-8d98512ba8f6
https://investors.sinch.com/static-files/ed8d8f2f-e478-4cd8-9d79-8d98512ba8f6
https://investors.sinch.com/static-files/ed8d8f2f-e478-4cd8-9d79-8d98512ba8f6
https://investors.sinch.com/static-files/398835bb-da2f-4d8d-ad69-39c67c01ef38
https://investors.sinch.com/static-files/398835bb-da2f-4d8d-ad69-39c67c01ef38
https://investors.sinch.com/static-files/398835bb-da2f-4d8d-ad69-39c67c01ef38


 

  72 

Watts, R. L., & Zimmerman, J. L. (1978). Towards a Positive Theory of the 
Determination of Accounting Standards. The Accounting Review, 53(1), 112–134  

Yang, Y. (2019). Reliability of R&D capitalization: Evidence from ex post impairment in 
China. China Journal of Accounting Research, 12(3), 251-269. 
https://doi.org/10.1016/j.cjar.2019.08.001 

Zarnowitz, V. (1991). What is a business cycle? (No. w3863). National Bureau of 
Economic Research. https://doi.org/10.3386/w3863 

 

https://doi.org/10.1016/j.cjar.2019.08.001
https://doi.org/10.3386/w3863

